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ОБЩИЕ ОРГАНИЗАЦИОННО-МЕТОДИЧЕСКИЕ   УКАЗАНИЯ

Учебная дисциплина «Коммерческое право» - самостоятельный учебный курс, предусмотренный Государственным стандартом высшего профессионального образования по специальности 030501.65 «Юриспруденция», относящийся к национально-региональному (вузовскому) компоненту блока общепрофессиональных дисциплин, и предназначенный для целей обучения

Содержание обучения по дисциплине «Коммерческое право» носит теоретико-прикладную направленность, что достигается в процессе проведения лекционных занятий (12 часов), практических занятий (4 часа) и самостоятельной внеаудиторной работы студентов.
Дополнительно, по самостоятельному выбору студентов, может быть предусмотрено написание студентами контрольной работы.. Тематика основывается на материалах аудиторных занятий и согласовывается с преподавателем.
Цели и задачи дисциплины «Коммерческое право»
Изучение дисциплины "Коммерческое право" рассматривается как составная часть подготовки высококвалифицированных специалистов, умеющих самостоятельно анализировать и правильно применять нормы действующего законодательства в области предпринимательства и коммерции.
Основными целями и задачами изучения учебного курса являются:
· формирование, развитие и закрепление у студентов современного юридического мышления, общей правовой культуры, высокого профессионализма, чувства законности и справедливости в условиях становления демократического правового государства;
· уяснение студентами основных категорий коммерческого права, как комплексной отрасли права, усвоение не только буквы, но и духа закона, умение правильного его толкования и применения на практике с учетом взаимодействия в коммерческой деятельности принципов публичного и частного права;

· ознакомление с проблемами и перспективами развития законодательства в сфере регулирования коммерческой (торговой) деятельности;

· привитие навыков составления договоров и иных документов, обеспечивающих торговый оборот, умения их толкования, анализа и экспертизы.
В результате изучения дисциплины «Коммерческое право» студенты должны:
знать:

· понятие, предмет и метод коммерческого права, его место в системе частного права;

· принципы, систему и функции коммерческого права;

· понятие и виды источников коммерческого права;

· субъекты и объекты коммерческого права;

· понятие, структуру и инфраструктуру товарного рынка;

· практику применения гражданско-правовых норм в коммерческой деятельности.
уметь:

· проводить анализ норм действующего законодательства, регулирующего коммерческую деятельность, правильно их толковать и применять в практической деятельности;

· использовать полученные юридические знания о коммерческом праве в будущей профессиональной деятельности;

· составлять договора и иные документы, обеспечивающие торговый оборот;
· ориентироваться в специальной литературе.

Перечень учебных дисциплин, усвоение которых необходимо студентам для изучения дисциплины «Коммерческое право»:

· Конституционное право;

· Гражданское право;  

· Налоговое право;

· Предпринимательское право; 

· Финансовое право;

· Право интеллектуальной собственности;

· Административное право;

· Уголовное право.
Формы контроля

Форма текущего контроля – опрос каждого студента по теме практического занятия; форма промежуточного контроля – аттестация каждого студента по результатам посещаемости практических занятий и активности на них; итоговый контроль -экзамен, при этом учитывается содержание ответа студента на вопросы и качество его работы на практических занятиях.

Основные задачи проведения практических занятий по курсу «Коммерческое право»:

· привить студентам навыки логического мышления, умения выстраивать систему доводов, убеждающих в правоте отстаиваемой ими позиции;

· научить студентов углублённо работать с нормативными правовыми актами и специальной юридической литературой;

· выработать у студентов практические навыки решения различных жизненных ситуаций на определённой правовой основе. 

Настоящие Методические указания по каждой теме учебной дисциплины «Коммерческое право» содержат: целевую установку, методические рекомендации по изучению темы, ссылки на рекомендуемую и дополнительную литературу, вопросы для обсуждения, тесты для самоконтроля и тренинга, практические задания.
Учебная дисциплина изучается на 3,4 курсе 6,7 семестре, относится к обще профессиональным дисциплинам, национально- региональный компонент . Объем дисциплины составляет 144 часа, 16 аудиторных часов: 12 часов- лекций, 4 часа- практические работы, 128 часа- самостоятельной работы, форма контроля -экзамен, предусмотрено выполнение контрольной работы.

ТЕМАТИЧЕСКИЙ ПЛАН

	№

п/п
	Наименование тем и содержание практических занятий
	всего
часов
	аудиторные

всего
	лекции
	практики
	сам. работа
	контрольная раб.

	1
	Роль коммерческой деятельности в обеспечении жизненных интересов общества и нормального функционирования хозяйственного механизма. Коммерческое право как один из разделов правоведения и учебная дисциплина
	5
	1
	1
	
	4
	

	2
	История становления и развития коммерческого права на территории России и в зарубежных государствах
	5
	1
	1
	
	4
	

	3
	Субъекты коммерческой деятельности
	9
	1
	1
	
	8
	

	4
	Объекты торгового оборота и способы их индивидуализации
	9
	1
	1
	
	8
	

	5
	Понятие, структура и инфраструктура товарного рынка. Способы организации торговли
	9
	1
	1
	
	8
	

	6
	Государственное регулирование торговли в Российской Федерации
	9
	1
	1
	
	8
	

	7
	Правовые вопросы создания конкурентной среды в сфере коммерческой деятельности
	9
	1
	1
	
	8
	

	8
	Правовое регулирование бухгалтерского учёта, отчётности и документирования торгового оборота
	9
	1
	1
	
	8
	

	9
	Торговые сделки и контракты
	9
	1
	1
	
	8
	

	10
	Правоотношения по договорным обязательствам
	9
	1
	1
	
	8
	

	11
	Реализационные договоры в коммерческой деятельности
	9
	1
	1
	
	8
	

	12
	Посреднические договоры в торговом обороте
	10
	2
	1
	1
	8
	

	13
	Договоры, содействующие торговле
	9
	1
	
	1
	8
	

	14
	Правовое регулирование перевозки товаров
	9
	1
	
	1
	8
	

	15
	Правовое регулирование приёмки и возврата товаров
	9
	1
	
	1
	8
	

	16
	Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	8
	
	
	
	8
	

	17
	Проблемы коммерческого права зарубежных стран
	8
	
	
	
	8
	

	Итого: 
	144
	16
	12
	4
	128
	1
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· Определение Конституционного суда РФ от 06.12.01г. № 255-О «Об отказе в принятии к рассмотрению жалобы граждан Ежова Владимира Николаевича и Варгузиной Юлии Александровны на нарушение их конституционных прав статьей 80 Федерального закона «Об акционерных обществах» // Вестник Конституционного суда РФ. 2002. № 23. Постановление Конституционного суда РФ от 24.02.04г. № 3-П «По делу о проверке конституционности отдельных положений статей 74 и 77 Федерального закона «Об акционерных обществах», регулирующих порядок консолидации размещенных акций, в связи с жалобами граждан, компании «Кадет Истеблишмент» и запросом Октябрьского районного суда г. Пензы» // Российская газета от 02.03.04г. № 41. 

· Постановление Конституционного суда № 3-П от 24.02.2004 г. «О признании абзаца 2 пункта 1 ст. ст. 74, 77 Федерального закона «Об акционерных обществах» не противоречащими Конституции РФ»// Вестник ВАС РФ. 2004 г. № 4. 

· Указ Президента РФ от 18 августа 1996 г. № 1210 «О мерах по защите прав акционеров и обеспечению интересов государства как собственника и акционера» (с изм. и доп.) // СЗ РФ от 26 августа 1996 г., № 35, ст. 4142. 

· Указ Президента РФ от 18 ноября 1995 г. № 1157 «О некоторых мерах по защите прав вкладчиков и акционеров» (с изм. и доп.) // СЗ РФ от 20 ноября 1995г., № 47, ст. 4501. 

· Указ Президента РФ от 1.07.92 г. № 721 «Об организационных мерах по преобразованию государственных предприятий, добровольных объединений государственных предприятий в акционерные общества» // Собрание Актов Президента и Правительства РФ. 1992. № 1. Ст. 3. 

· Указ Президента РФ от 18.08.96 г. № 1210 «О мерах по защите прав акционеров и обеспечению интересов государства как собственника и акционера» // Собрание законодательства РФ. 1996. № 35. ст. 4142. 

· Постановление Правительства РФ от 18.09.03г. № 585 (с изм. и доп.) «О создании открытого акционерного общества «Российские железные дороги»// Собрание законодательства РФ. 29.04.2003. № 39. Ст. 3766. 

· Постановление Правительства РФ от 09.04.2004 № 206 «Вопросы Федеральной службы по финансовым рынкам»// Российская газета. 14.04.2004. № 77. 

· Постановление Правительства РФ от 30.06.2004 № 317 «Об утверждении положения о Федеральной службе по финансовым рынкам» // Российская газета. 06.07.2004. № 142. 

· Постановление Правительства РФ от 27.02.2003г. № 126 «О порядке отчуждения принадлежащих Российской Федерации акций в случае возникновения у Российской Федерации права требования их выкупа акционерным обществом» // Российская газета. № 42. 05.03.2003г. 

· Постановление Правительства РФ от 03.12.2004г. № 738 «Об управлении находящимися в федеральной собственности акциями открытых акционерных обществ и использовании специального права на участие Российской Федерации в управлении открытыми акционерными обществами («золотой акции»)»// Собрание законодательства РФ. № 50. 13.12.2004г. Ст. 5073. 

· Приказ Минфина РФ от 28.11.1996г. № 101 «О порядке публикации бухгалтерской отчетности открытыми акционерными обществами» // Российский вести. № 243. 26.12.1996г. 

· Постановление ФКЦБ от 7.05.96 г. № 8 «О порядке и объеме информации, которую акционерное общество обязано публиковать в случае публичного размещения им облигаций и иных ценных бумаг» // Вестник ФКЦБ России. 1996. № 3. 

· Постановление ФКЦБ от 8.05.96 г. № 9 «О дополнительных сведениях, которые акционерное общество обязано публиковать в средствах массовой информации»// Вестник ФКЦБ России. 1996. № 3. 

· Постановление ФКЦБ РФ от 14.05.96. № 10 «О порядке опубликования сведений о приобретении акционерным обществом более 20 процентов голосующих акций другого акционерного общества» // Вестник ФКЦБ России. 1996. № 3. 

· Постановление ФКЦБ от 04.03.1997 г. N 11 (ред. от 13.08.2003г.) «Об утверждении положения о регистрирующих органах, осуществляющих государственную регистрацию выпусков ценных бумаг»// Вестник ФКЦБ России. № 3. 04.04.1997. 

· Постановление ФКЦБ РФ от 01.07.1997 г. N 24 (с изм. и доп.) «Об утверждении положения о саморегулируемых организациях профессиональных участников рынка ценных бумаг и положения о лицензировании саморегулируемых организациях профессиональных участников рынка ценных бумаг» // Вестник ФКЦБ. 07.06.1997. № 4. 

· Постановление ФКЦБ РФ от 2.10.97 г. № 27 (с изм. и доп.) «Об утверждении положения о ведении реестра владельцев именных ценных бумаг» // Вестник ФКЦБ России. 1997. № 7. 

· Постановление ФКЦБ РФ от 16.10.1997 г. N 36 «Об утверждении положения о депозитарной деятельности в Российской Федерации, установлении порядка введения его в действие и области применения» // Вестник ФКЦБ России. № 8. 05.11.1997. 

· Постановление ФКЦБ от 08.09.1998 № 36 «Об утверждении положения о порядке возврата владельцам ценных бумаг денежных средств (иного имущества), полученных эмитентом в счет оплаты ценных бумаг, выпуск которых признан несостоявшимся или недействительным»// Вестник ФКЦБ. 24.09.1998. № 7. 
Ссылки на интернет- ресурсы, необходимые для изучения настоящей дисциплины:
http://www.gov.ru - сервер органов государственной власти Российской Федерации  

http://www.supcourt.ru - сайт Верховного Суда РФ 

http://www.arbitr.ru – сайт Высшего Арбитражного Суда РФ 

http://www.ksrf.ru - сайт Конституционного Суда РФ 

http://sudrf.ru - сайт Государственной автоматизированной системы РФ «Правосудие» 

http://www.law.edu.ru – Федеральный правовой портал «Юридическая Россия»  

http://www.hozpravo.ru  – сайт журнала «Хозяйство и право» 

http://www.garant.ru   - сайт  СПС «Гарант»  

http://www.kodeks.net – сайт СПС «Кодекс» 

УЧЕБНАЯ  ПРОГРАММА

1. Коммерческое право как раздел правоведения, его предмет изучения. Роль коммерческой деятельности в обеспечении жизненных интересов общества, нормального функционирования хозяйственного механизма.

Коммерческое право в системе Российского права, его история. Понятие, предмет и методология коммерческой деятельности. Сущность, содержание, система коммерческой деятельности. Свойства товарного рынка и его значение в обеспечении интересов общества, нормального функционирования хозяйственного механизма. История развития коммерческого предпринимательства в России и зарубежных странах.

2. Субъекты коммерческой деятельности, их правовой статус и функции. Система коммерческой деятельности торгового предприятия во взаимодействии с внешней средой. Организационно-правовые формы и понятие торгового предприятия, их функции. Характеристика правового статуса индивидуального торгового предприятия, ООО, АО, кооперативов, ассоциаций и союзов. Субъекты розничной и торговой сети, их правовой статус и функции.

3. Выбор формы предприятия в зависимости от функций в процессе создания и реализации товара. Структура розничных торговых предприятий и их функции. Классификация предприятий оптовой торговли. Функции и структура управления оптовых и розничных торговых предприятий. Подготовка и особенности учредительных документов с учетом функций торгового предприятия.
4.Объекты торгового оборота, понятие товара и его индивидуализация.

Формы и отношения собственности в условиях рынка. Понятие товара, специфика объектов торгового оборота. Понятие продукции и её отличие от «товара». Виды товарораспределительных документов (складские свидетельства, варранты, коносаменты). Товарные знаки, наименование мест происхождения товара, маркировка товара.

5.Правовое обеспечение развития товарного рынка. Торговое законодательство.

Структура и состав торгового законодательства. Торговые предприятия в новых условиях хозяйствования. Тенденция в развитии и совершенствовании государственного регулирования торговой деятельности и их нормативное регулирование.

6.Структура и инфраструктура товарного рынка.

Звенья товарного рынка. Программа структурной перестройки. Система контрактных закупок для государственных нужд. Понятие инфраструктуры товарного рынка. Комплексная программа развития инфраструктуры товарных рынков.

7.

Субъекты, содействующие торговле: товарные биржи, оптовые ярмарки, дилерские сети, сбыжовые и снабженческие подразделения, и их правовой статус.

Правовое регулирование товарных бирж и биржевой торговли. Правовой статус оптовых ярмарок. Правовой статус транспортных и экспедиционных организаций, товарных складов, рекламных фирм. Правовой статус административно-территориальных и муниципальных образований.

8.Правовые вопросы создания конкурентной среды в сфере коммерческой деятельности

Сущность и виды конкуренции на товарных рынках. Источники российского законодательства по конкуренции. Особенности российского регулирования конкуренции Закон РСФСР от 22.03.91 г. "« конкуренции и ограничении монополистической деятельности на товарных рынках.

9.Торговые сделки и контракты. Договор оптовой купли и продажи и его подвиды.

Классификация договоров торгового права. Договор оптовой купли-продажи, его подвида и правовая характеристика. Посреднические договора в торговом обороте. 

10.Особенности заключения договоров на биржах и ярмарках, аукционах.

Брокерский договор. Договор купли-продажи на ярмарке. Договор купли-продажи на аукционах. Виды биржевых сделок и их оформление.

11.Выбор структуры договорных связей, выработка условий торговых договоров. Понятие структуры договорных связей. Заключение торговых договоров. Расторжение и изменение договора. Условия о количестве, ассортименте и качестве товара. Условия «ИНКОТЕРМС».

12.Приемка товаров. Экспертиза качества. Приемка товаров от органов транспорта. Правила составления Коммерческого акта. Приемка товаров по количеству и качеству в качестве обычаев делового оборота. Порядок получения импортных товаров. Экспертиза качества (показатели оценки качества продовольственных товаров). Нормативные акты, регулирующие приемку товаров.

13.Государственный контроль за соблюдением правил коммерческой деятельности.

Регистрация участников коммерческой деятельности. Лицензирование торговли. Сертификация продукции и услуг. Стандартизация и метрология. Порядок выдачи сертификатов продукции собственного производства. Порядок выдачи гигиенических сертификатов. Правила торговли: правила продажи отдельных видов продовольственных и непродовольственных товаров. Правила продажи гражданам товаров длительного пользования в кредит. Порядок ведения кассовых операций в РФ. Применение контрольно-кассовых машин. Правила безналичных расчетов в РФ. Государственное регулирование цен на отдельные виды продукции и товаров. Защита прав потребителей.

14. Ответственность за нарушение условий торговых договоров, претензии и иски. 

Ответственность за  нарушение торговых договоров. Неустойки и штрафы, убытки. Ответственность за нарушение денежных обязательств. Условия освобождения от ответственности и уменьшения её размера. Ответственность основных и дочерних обществ. Претензионный порядок. Солидарная, субсидиарная и долевая ответственность. Правила подачи исков.
15.Защита от неправомерных действий контролирующих органов.

Порядок обжалования действий налоговых органов. Порядок обжалования действий таможенных органов. Порядок обжалования действий работников милиции. Обжалование действий органов сертификации, санитарно-эпидемиалогической службы, контонадзора.

16.Правовое регулирование доставки и перевозки грузов.

Транспортные договора, договор экспедиции. Виды перевозок и их правовое регулирование. Перевозка ж/дорожным транспортом. Перевозка морским и речным транспортом. Перевозка автомобильным транспортом.

17.Хранение товаров.

Договоры хранения на товарных складах. Таможенные склады, склады временного хранения. Виды хранения товаров на складе. Правила приема, хранения и возврата товара при его хранении на товарных складах. Хранение материальных ценностей государственного резерва. Режим ответственного хранения. Хранение грузов транспортными организациями. Ответственность при не сохранности грузов перевозчиком.

18.

Страхование товара и коммерческих рисков. Правила имущественного страхования. Виды имущественного страхования. Страхование риска деликатной ответственности. Страхование риска утраты (гибели), недостачи или повреждения имущества. Обязательное страхование. Страхование коммерческих рисков.
СОДЕРЖАНИЕ И МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ К ИЗУЧЕНИЮ 
ТЕМ ДИСЦИПЛИНЫ
Тема № 1 «Роль коммерческой деятельности в обеспечении жизненных интересов общества и нормального функционирования хозяйственного механизма. Коммерческое право как один из разделов правоведения и учебная дисциплина»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие, цели и содержание коммерческой деятельности как вида предпринимательской деятельности, направленной на получение прибыли в результате торговых сделок
· Торговый оборот как процесс продвижения товаров на возмездной договорной основе от изготовителей к потребителям

· Понятие коммерческого права как учебной дисциплины и науки

· Предмет и метод коммерческого права

· Нормы и институты коммерческого права

· Место коммерческого права в системе частного права

· Принципы коммерческого права

· Система коммерческого права

· Функции коммерческого права

· Коммерческое правоотношение: структура, предпосылки возникновения 

· Понятие и виды источников российского коммерческого права

Методические рекомендации по изучению темы:

При подготовке к практическим занятиям студентам необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы. Лишь после этого можно приступить к составлению докладов (содокладов) на семинарах, решению задач, выполнению заданий и проведению деловых игр.
Методические указания содержат тестовые задания. На каждый тестовый вопрос даны варианты ответов, среди которых один или два являются правильными. Рекомендуемое время тестирования по одной теме курса «Коммерческое право» составляет 20 – 30 минут. Для достижения оптимального результата, решение тестовых заданий должно основываться на серьёзном анализе пройденного материала, исключая простое механическое угадывание.

Постоянное решение тестовых заданий – способствует быстрой и объективной проверке и оценке знаний студентов; помогает им лучше усвоить, закрепить и систематизировать пройденный материал.
Рекомендуемая литература: 1 - 4, 11 - 13,15 - 20, 22 – 24, 27, 29, 30, 55, 63, 76, 98.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;
· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ.

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематических курсов И.В. Дойникова: «Коммерческое право», «Организационно-правовые формы предпринимательской деятельности»):

Уже в глубокой древности торговля понималась людьми как особый вид деятельности. Ей, по представлению древних греков, покровительствовал один из наиболее почитаемых олимпийских богов – Гермес, обладавший для этого всеми необходимыми качествами – ловкостью, хитростью, изворотливостью. Сегодня сам Гермес не смог бы «достаточно точно разграничить коммерцию (торговлю) и бизнес, отделить коммерцию от предпринимательской деятельности и вообще найти в мире такое укромное местечко, где можно было бы спрятаться от торговых проблем»          (Дж. Стюарт).

В российской правовой науке, изучающей феномен современной коммерческой деятельности и соответствующую ей отрасль права, переплетающуюся с гражданским и предпринимательским правом, также (как у экономистов о коммерческой деятельности) сложились различные представления о самостоятельности коммерческого права. Одни ученые считают, что коммерческое право в российской правовой системе необходимо выделить в качестве самостоятельной отрасли права. Другие – что торговое право не является самостоятельной отраслью права. Высказываются и такие мнения: 

· гражданское и торговое право представляют собой две тесно связанные между собой ветви частного права; 

· коммерческое право входит в гражданское как часть в целое, а самостоятельность коммерческого права носит относительный характер.

Какова Ваша точка зрения на самостоятельность коммерческого права? Позицию какой группы ученых-юристов разделяете Вы?

1. Перечислите основные принципы коммерческого права.

2. Как Вы считаете, правильно ли высказываемое некоторыми учеными суждение о том, что гражданское и коммерческое право основываются на единых принципах и началах регулирования? Свое мнение обоснуйте.

3. Дайте понятие предмета коммерческого права.

4. Как Вы считаете, чем предмет коммерческого права отличается от предмета права гражданского?

5. Некоторые ученые уверяют, что сфера действия торгового права постоянно расширяется и постепенно охватывает все то, что можно назвать предпринимательской деятельностью. Можно ли с этим согласиться? Не превращаются ли в данном случае некоторые исходные принципы и институты торгового права в общие принципы гражданского права?

6. Почему коммерцию нельзя сводить лишь к торговле и посредничеству? Согласны ли Вы с тем, что цели коммерции шире, чем цели бизнеса? Какие элементы понятия «коммерция» соответствуют известному русскому выражению «ударить по рукам»?

7. Что понимается под методом регулирования в коммерческом праве?

8. Дайте понятие коммерческого правоотношения и обозначьте его особенности.

Тесты для самопроверки (выберите один или несколько вариантов правильного ответа, обведя кружком литеру):

1. Определение понятия предпринимательской деятельности содержится в:

a) Конституции Российской Федерации;

b) ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)»;

c) Гражданском кодексе Российской Федерации;

d) ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей».

2. Данный признак предпринимательской деятельности не закреплён в её легальном определении:

a) Сопряжённость с риском;

b) Инновационный характер;

c) Направленность на систематическое получение прибыли;

d) Профессионализм;

e) Самостоятельность.

3. В предмет науки коммерческого права не входят общественные отношения:

a) Между производителем и посредником;

b) Между посредником и потребителем;

c) Между посредниками;

d) По разбирательству спора в арбитражном суде;
4. Система знаний о коммерческом праве, истории становления и тенденциях его развития, отражает аспект коммерческого права как:

a) Отрасли российского законодательства;

b) Отрасли права;

c) Науки.

5. В дореволюционной России вместо термина «коммерческое право» использовалось понятие:

a) Торговое право;

b) Хозяйственное право;

c) Гражданское право.

6. Какой документ должен применяться в случае, если Указ Президента РФ или постановление Правительства РФ, изданные позднее вступления в силу Гражданского кодекса РФ, противоречат Гражданскому кодексу РФ?

a) Указ Президента РФ;

b) ГК РФ; 

c) Постановление Правительства РФ.

7. Применяются ли акты гражданского законодательства к отношениям, возникшим после введения их в действие?

a) Да;

b) Нет;

c) Только в случаях, когда это прямо предусмотрено законом.

8. Каким образом должен быть зафиксирован обычай делового оборота для того, чтобы он применялся участниками соответствующих гражданских правоотношений?

a) Обычай делового оборота может быть нигде не зафиксирован;

b) Обычай делового оборота должен быть зафиксирован в решениях Высшего Арбитражного Суда РФ;

c) Обычай делового оборота должен быть зафиксирован в действующем законодательстве.

9. Какие из нижеупомянутых признаков являются признаками обычая делового оборота?

a) Это сложившееся и иногда применяемое правило поведения;

b) Это сложившееся и широко применяемое правило поведения;

c) Это правило поведения исключительно в предпринимательской деятельности;

d) Это правило поведения в предпринимательской, общественной или государственной деятельности.

10. Что должно применяться в случае, если обычай делового оборота противоречит обязательным для участников соответствующего отношения положениям законодательства?
a) Обычай делового оборота;

b) Положения законодательства;

c) Стороны могут договориться о том, что будет применяться в данном случае.

Тема № 2 «История становления и развития коммерческого права на территории России и в зарубежных государствах»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· История становления и развития коммерческого (торгового) права в зарубежных государствах

· История становления и развития коммерции и коммерческого (торгового) права в России

· Перспективы развития коммерческого права в Российской Федерации

Методические рекомендации по изучению темы:

Смотрите «Методические рекомендации» по изучению темы № 1. 

Рекомендуемая литература: 1- 4, 10, 11 – 13, 15 – 20, 22 – 24, 27, 29 – 30, 45 – 47, 52,   97 – 98.

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематических курсов: И.Л. Корнеевой «Гражданское право»; И.В. Дойникова «Коммерческое право» и «Российское предпринимательское право»):

1. Какой фактор обусловил возникновение коммерческого (торгового) права в историческом плане?

2. Какие три периода условно выделяют в истории коммерческого (торгового) права зарубежных стран?
3. Огласите три основные системы построения гражданского и торгового права.
4. Обозначьте основные этапы развития коммерческого (торгового) права в России.
5. До принятия нового Гражданского кодекса РФ в учебной литературе по гражданскому праву нормативные акты, регулирующие гражданское право, назывались источниками (формами) права. В современных учебниках соответствующая глава учебника называется «Гражданское законодательство».
Как Вы думаете, почему произошли эти изменения? Идентично ли содержание термина «гражданское законодательство» в ГК РФ содержанию такого же термина в Конституции РФ?

6. Каких учёных-юристов, представителей науки коммерческого права, Вы могли бы назвать? Какие опубликованные работы этих учёных-юристов Вам известны?

Существуют ли, с Вашей точки зрения, проблемы в законодательстве, регулирующем в настоящее время предпринимательские отношения? Какими способами можно: а) восполнить, b) устранить эти пробелы?
7. Какие перспективы развития коммерческого законодательства России открываются в XXI веке?
Тема № 3 «Субъекты коммерческой деятельности»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие и характеристика субъектов коммерческого права
· Понятие, виды и признаки коммерсантов
· Классификация юридических лиц по целям деятельности
· Основания выбора организационно-правовой формы осуществления торговой деятельности
· Право на фирменное наименование
· Виды объединений субъектов коммерческого права
· Классификация субъектов коммерческого права по функциональному признаку
· Особенности участия в коммерческой деятельности публично-правовых образований
Методические рекомендации по изучению темы:

Смотрите «Методические рекомендации» по изучению темы № 1. 

Основные конструкции коммерческих юридических лиц, особенности их правового положения изучаются на практических занятиях в процессе решения задач, тестовых заданий и обсуждения поставленных вопросов. Причём некоторые задачи и отдельные вопросы могут быть предложены студентам не только в качестве домашнего задания, но и для рассмотрения непосредственно на занятиях с участием преподавателя.

Рекомендуемая литература: 1, 4, 11, 16 – 18, 20 – 22, 24, 27, 31, 36, 43 – 44, 52, 54, 74 – 75, 77, 79 – 81, 87, 90, 99.

Правовые акты: 
· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;

· Федеральный закон от 14.11.2002 № 161 – ФЗ «О государственных и муниципальных унитарных предприятиях»;

· Федеральный закон от 08.08.2001 № 129 – ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей»;

· Федеральный закон от 12.01.1996 № 7 – ФЗ «О некоммерческих организациях»;

· Федеральный закон от 26.10.2002 № 127 – ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)»;

· Федеральный закон от 30.11.1995  № 190 – ФЗ «О финансово-промышленных группах»;

· Федеральный закон от  26.12.1995 № 208 – ФЗ «Об акционерных обществах»;

· Федеральный закон от 08.02.1998 № 14 – ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью»;

· Федеральный закон от 08.05.1996 № 41 – ФЗ «О производственных кооперативах»»

· Закон Российской Федерации от 20.02.1992 3 2383 – 1 «О товарных биржах и биржевой торговле»;

· Закон Российской Федерации от 07.07.1993 № 5340 – 1 «О торгово-промышленных палатах в Российской Федерации»;

· Постановление Правительства Российской Федерации  от 19.06.2002 № 439 «Об утверждении форм и требований к оформлению документов, используемых при государственной регистрации юридических лиц, а также физических лиц в качестве индивидуальных предпринимателей»;

· Постановление Правительства Российской Федерации от 19.06.2002 № 438 «О едином государственном реестре юридических лиц».

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематических курсов: И.Л. Корнеевой «Гражданское право»; И.В. Дойникова «Коммерческое право», «Организационно-правовые формы предпринимательской деятельности» и «Российское предпринимательское право»):
1. Каким образом легализуется предприниматель, осуществляющий деятельность без образования юридического лица?

2. Что такое юридическое лицо и каковы его признаки? Какова система юридических лиц по законодательству Российской Федерации?

3. Необходимость совершенствования института юридического лица породила ряд теорий по поводу носителя свойств юридического лица. Известны, например, «теория фикции» (Ф.-К.Ф. Савиньи), «теория персонифицированной цели» (А.Ф. Бринц), «теория коллектива» (С.Н. Братусь), «теория государства» (С.И. Аскиназий), «теория директора» (Ю.К. Толстой).

Какие научные теории о понятии и сущности юридического лица известны науке гражданского права?

Какая из названных выше теорий представляется Вам наиболее правильной? Своё мнение обоснуйте.

4. Каков порядок создания юридических лиц в Российской Федерации?

5. Что такое учредительные документы юридического лица? Какие существуют виды учредительных документов? 

6. Каким образом формируется имущество юридического лица в процессе его создания?

7. Каковы отличительные признаки содержания правоспособности и дееспособности юридических лиц по сравнению с правоспособностью и дееспособностью физических лиц?

8. Как определить понятие органа юридического лица? Какие существуют виды органов юридических лиц?

9. Что такое реорганизация юридического лица? В каких формах может осуществляться реорганизация?

10. Каков порядок ликвидации юридического лица?

11. Что такое несостоятельность (банкротство) юридического лица? Какова процедура признания юридического лица несостоятельным (банкротом)?

12. Каково правовое положение филиалов и представительства юридического лица? Какими признаками обладают дочерние и зависимые хозяйственные общества?

13. Перечислите основные формы образования юридических лиц как субъектов коммерческой деятельности.

Тесты для самопроверки (выберите один или несколько вариантов правильного ответа, обведя кружком литеру):

1. Центральное место среди субъектов коммерческого права занимают:

a) Органы государственной власти и местного самоуправления;
b) Индивидуальные предприниматели;

c) Некоммерческие организации;

d) Коммерческие организации;

e) Высший Арбитражный Суд РФ.

2. Юридические лица, созданные Российской Федерацией, субъектами РФ, муниципальными образованиями:
a) Не отвечают по их обязательствам;
b) Несут по их обязательствам субсидиарную ответственность;

c) Несут по их обязательствам солидарную ответственность.

3. По общему правилу при выступлении Российской Федерации, субъектов РФ, муниципальных образований в отношениях, регулируемых гражданским законодательством, к данным субъектам применяются нормы, определяющие участие в таких отношениях:
a) Физических лиц;

b) Юридических лиц;

c) Коммерческих организаций;

d) Некоммерческих организаций.

4. Для осуществления предпринимательской деятельности физическое лицо должно зарегистрироваться в качестве:

a) Предпринимателя без образования юридического лица;

b) Регистрации не требуется;

c) Частного предпринимателя;

d) Индивидуального предпринимателя.

5. Признаком юридического лица – некоммерческой организации не является:

a) Наличие обособленного имущества;
b) Наличие правоспособности;

c) Регистрация в установленном порядке;

d) Нацеленность на извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности.

6. Учредители сохраняют обязательственное право в отношении имущества юридического лица, созданного в форме:
a) Общества с ограниченной ответственностью;

b) Муниципального унитарного предприятия;

c) Благотворительного фонда;

d) Объединения юридических лиц.

7. К числу коммерческих организаций не относится:

a) Товарищество на вере;

b) Производственный кооператив;

c) Общество с дополнительной ответственностью;

d) Потребительский кооператив;

e) Унитарное предприятие.

8. Максимальное количество участников закрытого акционерного общества не может превышать:

a) 15 участников;

b) 50 участников;

c) 100 участников;

d) 500 участников;

e) количественных ограничений не установлено.

9. В обществе с ограниченной ответственностью образуется:
a) Уставный капитал;
b) Складочный капитал;

c) Паевой фонд;

d) Уставный фонд.

10. В полном товариществе образуется:
a) Уставный фонд;
b) Уставный капитал;

c) Складочный капитал;

d) Паевой фонд.

11. Не существует следующего вида правоспособности субъекта коммерческого права:
a) Специальной;

b) Исключительной;

c) Дополнительной;

d) Ограниченной.

12. Унитарные предприятия обладают:

a) Общей правоспособностью;

b) Исключительной правоспособностью;

c) Ограниченной правоспособностью;

d) Специальной правоспособностью.

13. Что из перечисленного является представительством юридического лица: 1) обособленное подразделение юридического лица, которое представляет интересы юридического лица и осуществляет их защиту; 2) обособленное подразделение юридического лица, осуществляющее все его функции?

a) 1;

b) 2;

c) Ничего из перечисленного.

14. Может ли филиал юридического лица осуществлять функции представительства?

a) Да;

b) Нет;

c) Может только при нахождении филиала в другом регионе Российской Федерации.

15. Какие последствия влечёт ликвидация юридического лица?

a) Прекращение с переходом прав и обязанностей в порядке правопреемства;

b) Прекращение без перехода прав и обязанностей в порядке правопреемства;

c) Последствия определяются учредителями или участниками юридического лица перед ликвидацией.

Задачи (по материалам учебных пособий С.М. Корнеева, К.К. Лебедева, А.А. Гончарова, В.М. Наумова, С.А. Чернякова):

1. Группа граждан решила учредить оптово-розничную коммерческую фирму. При обсуждении вопроса об организационно-правовой форме граждане – учредители остановились на открытом акционерном обществе.

Когда учредители обратились к юристу с просьбой подготовить необходимые для государственной регистрации учредительные документы, юрист спросил учредителей, каким образом они будут эмитировать акции. На что учредители ответили, что они вообще не собираются выпускать акции, поскольку необходимый стартовый капитал образуется за счёт вкладов учредителей в уставный фонд общества, а далее затраты фирмы будут покрываться только за счёт доходов и кредитов.
В таком случае, по мнению юриста, данная форма не может быть открытым акционерным обществом.
Обоснованно ли мнение этого юриста? А как считаете Вы? Может ли существовать акционерное общество, не эмитируя акции?

2. Группа граждан, связанных родственными и дружескими узами, решила заняться бизнесом. При обсуждении организационных и финансовых вопросов было высказано предложение избрать такую форму деятельности, чтобы платить как можно меньше налогов.

Существует ли такая форма предпринимательской деятельности, которая позволяет свести налоговые платежи к минимуму? Или в налоговых вопросах все индивидуальные предприниматели и организации находятся в равном положении?

3. Генеральный директор, являясь одновременно единоличным учредителем ООО «Маг», взыскал с последнего в судебном порядке начисленную, но не выплаченную заработную плату. 
Правомерно ли такое решение суда? Не является ли это скрытой формой приоритетного изъятия имущества фактически несостоятельного общества, которое неспособно исполнить обязательства перед иными кредиторами?

4.  Директор использует свой автомобиль на работе по доверенности, так как переписал его в 1996 году на свою сожительницу, чтобы уйти от конфискации имущества. В декабре 1997 года он составил договор аренды автомобиля. Деньги получает в бухгалтерии сам. Расцениваем его действия незаконными. 
Что можно сделать в этой ситуации? Возможно ли вернуть деньги на предприятие?
5. ООО, согласно договору, поставило стройматериалы другому ООО, но оплата задерживается уже 12 месяцев. 
Какой комплекс мер воздействия за несвоевременную оплату предусматривает действующее законодательство?

Тема № 4 «Объекты торгового оборота и способы их индивидуализации»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие и виды объектов торгового оборота

· Понятие, основные характеристики и правовой режим товаров

· Классификация товаров

· Товарораспорядительные документы

· Право на товарный знак и право на знак обслуживания

· Право на наименование места происхождения товара

· Право на коммерческое обозначение

Методические рекомендации по изучению темы:

Студентам необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы. Лишь после этого можно приступить к составлению докладов (содокладов) на семинарах, решению задач, выполнению заданий и проведению деловых игр.

Детальная регламентация отношений по правовой охране и использованию результатов интеллектуальной деятельности и приравненных к ним средствам индивидуализации юридических лиц, товаров, работ, услуг и предприятий находит отражение в части четвёртой Гражданского кодекса Российской Федерации. В связи с этим, в рамках курса «Коммерческое право» студентам следует подробно изучить главы 69, 76 ГК РФ.  
Рекомендуемая литература: 1, 3, 5, 15 – 18, 20 – 21, 24, 27, 29, 52, 43 – 44, 48, 52, 56, 62, 73, 85, 98.
Правовые акты:
· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Парижская конвенция по охране промышленной собственности от 20.03.1883;

· Мадридская конвенция о международной регистрации фабричных и товарных знаков от 14.04.1891;

· Ниццкое соглашение о международной классификации товаров и услуг от 15.06.1957;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;
· Федеральный закон от 21.07.1997 № 122-ФЗ «О государственной регистрации прав на недвижимое имущество и сделок с ним»;

· Государственный стандарт РФ ГОСТ Р 51303-99 «Торговля. Термины и определения», утверждённый постановлением Госстандарта РФ от 11.08.1999 № 242-ст.

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематических курсов И.В. Дойникова: «Коммерческое право» и «Российское предпринимательское право»):
1. Что понимается под объектами коммерческих правоотношений. Что относится к объектам торгового оборота?

2. На страницах художественных произведений в торговый оборот вовлекаются самые невероятные вещи. Мастера сюжета как никто другой чувствуют интригу торговой сделки и таящиеся в ней возможности. Н.В. Гоголь на страницах своего романа «запустил в торговый оборот» мертвые души. 

Действительность еще более богата примерами парадоксального вовлечения в торговый оборот самых неожиданных вещей, в том числе и того, что выходит за рамки объектов гражданских прав. Так, калифорнийский коммерсант Деннис М. Хоуп уже 20 лет торгует участками лунной поверхности. Представительство его фирмы «Лунное посольство» недавно открылось в Санкт-Петербурге.

Как Вы считаете, способно ли коммерческое право разрешить противоречие, возникающее при вовлечении в торговый оборот объектов, приведенных в качестве примера?

Обладают ли вообще эти объекты оборотоспособностью? При аргументации своего ответа постарайтесь исходить не только из буквы, но и духа закона.

3. Какие понятия используются в действующем законодательстве для характеристики имущества коммерческой организации?

4. Что такое «товар»?

Какие экономические признаки присущи товару?

Можно ли говорить о правовых признаках товара?

Какие объекты: могут быть товаром; не могут быть товаром?

5. Каково соотношение понятий «имущество» и «товар»?
6. Какая классификация имущества коммерческих организаций с точки зрения правового режима предпочтительнее и почему: на основные и оборотные средства; на движимое и недвижимое имущество; на вещи и денежные средства?

7. Примерный перечень имущества, относящегося к недвижимости, дан в пункте 1      статьи 130 ГК РФ, однако в указанном перечне нет понятия «предприятие». В то же время правовой режим предприятия как объекта права закреплен в ст. 132 ГК РФ.

Относится ли имущество предприятия как объект права к недвижимому имуществу? Если относится, то какое конкретно: орудия производства, средства производства, сырье, здание?

8. В юридической литературе ведется дискуссия о правовой природе права залога и права аренды: следует ли относить их к правам вещным или обязательственным?

Какие аргументы Вы бы привели в пользу признания права залога вещным правом? Что бы Вы предложили считать основанием отнесения права залога и права аренды к числу вещных, когда их объектом являются предприятия в целом как имущественный комплекс?

9. Какие объекты относятся к промышленной собственности предпринимателей?
Задачи (по материалам учебных пособий С.М. Корнеева, К.К. Лебедева, А.А. Гончарова, В.М. Наумова, С.А. Чернякова):

1. ЗАО «Гектор» заключило с ООО «Орфей» договор купли-продажи, по которому продало последнему скважину минеральной воды, используемой в лечебных целях. Скважина была построена продавцом с соблюдением требований законодательства, располагалась на принадлежащем ему участке и числилась на его балансе.
Прокурор области, на территории которой находилась скважина минеральной воды, обратился в суд с иском о признании данного договора недействительным, ссылаясь на то, что согласно закону РФ «О недрах» эта скважина относится к недрам и, будучи объектом, изъятым из оборота, может принадлежать на праве собственности только государству.
В то же время ООО «Орфей» предъявило иск к ЗАО «Гектор», в котором потребовало передачи ему вместе со скважиной минеральной воды здания насосной станции. Свои требования ООО «Орфей» основывало на том, что здание насосной станции и скважина минеральной воды представляют собой единую сложную вещь. Это, по мнению ООО «Орфей», следует из того, что здание насосной станции построено исключительно для её эксплуатации. При этом расположение здания таково, что строительство другого здания насосной станции или установление насосов для её эксплуатации иным образом полностью исключено. Возражая против требований ООО «Орфей», ЗАО «Гектор» утверждало, что, поскольку в заключённом между ними договоре речь не шла о продаже здания насосной станции, а предмет договора купли-продажи недвижимости считается определённым только в том случае, когда продаваемый объект чётко описан, между сторонами отсутствует договор купли-продажи здания и оно не подлежит передаче. Вместе с тем ЗАО «Гектор» предложило ООО «Орфей» урегулировать вопрос «полюбовно», сообщив, что в любой момент готово продать ему здание насосной станции.

Решите задачу по существу.
2. Предприниматель Крупенин был учредителем и генеральным директором двух действующих торговых фирм. Жена Крупенина, Балашова, подала на развод и раздел имущества, нажитого в браке. В частности, Балашова потребовала за ней права на одну из фирм, учредителем которых являлся её муж.
Подлежит ли удовлетворению требование Балашовой?
Если решение будет вынесено в пользу Балашовой, в каком порядке оно должно быть исполнено?

Изменится ли решение, если бы Крупенин и Балашова состояли в незарегистрированном браке?

Зависит ли решение вопроса от того, в какой организационно-правовой форме действуют фирмы, созданные Крупениным?

3. ООО «Волокномаш» заключило с ЗАО «Рета» договор купли-продажи нежилых помещений, согласно которому передало последнему два цеховых зала, находящихся в здании, принадлежавшем ООО «Волокномаш» на праве собственности. Впоследствии, ощутив потребность в дополнительных производственных площадях, ООО «Волокномаш» предложило выкупить проданные ей цеховые залы у ЗАО «Рета», а когда ЗАО «Рета» отказалось принять это предложение, предъявило в арбитражный суд иск о признании недействительным договора купли-продажи цеховых залов и возврате сторонам полученного по этому недействительному договору.
В обоснование своих требований ООО «Волокномаш» ссылалось на то обстоятельство, что здание является неделимой вещью и, поскольку в нём не могут быть выделены какие-либо части, этой части (в данном случае цеховые залы) не могут быть объектом договора купли-продажи. Тезис о неделимости здания истец подкреплял также том, что проход в цеховые залы возможен только через другие помещения здания, принадлежащего ему на праве собственности.
Решите задачу по существу.

Тема № 5 «Понятие, структура и инфраструктура товарного рынка. Способы организации торговли»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие товарного рынка и маркетинговой деятельности

· Правовое регулирование и виды торговли

· Структура товарного рынка

· Инфраструктура товарного рынка

· Способы организации торговли

· Организационные формы оптовой торговли: товарные биржи, оптовые ярмарки, дилерские сети, публичные торги и т.п.

· Сбытовые и снабженческие подразделения предприятий

· Электронная торговля

Методические рекомендации по изучению темы:

Необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы. Лишь после этого можно приступить к составлению докладов (содокладов) на семинарах, решению задач, выполнению заданий и проведению деловых игр.

Методические указания содержат тестовые задания. На каждый тестовый вопрос даны варианты ответов, среди которых один или два являются правильными. Рекомендуемое время тестирования составляет 20 – 30 минут. Для достижения оптимального результата, решение тестовых заданий должно основываться на серьёзном анализе пройденного материала, исключая простое механическое угадывание.

Рекомендуемая литература: 2, 3, 11 – 13, 15, 16, 22, 23, 24, 27, 30, 31, 75, 85, 91. 
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;

· Федеральный закон от 10.01.2002 № 1-ФЗ «Об электронной цифровой подписи»;

· Закон Российской Федерации от 20.02.1992 № 2383-I «О товарных биржах и биржевой торговле»;
· Постановление Правительства Российской Федерации от 15.06.1998 № 593 «О Комплексной программе развития инфраструктуры товарных рынков Российской Федерации на 1998 – 2005 годы».

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематического курса И.В. Дойникова «Коммерческое право»):
1. Оказание помощи становлению российского товарного рынка входит в число наиболее актуальных вопросов коммерческого права. Одни ученые считают, что российское законодательство должно обеспечивать получение коммерсантами льготных кредитов, уменьшение налогов или вообще освобождение от них (для коммерческих организаций, впервые вступающих на рынок определенного товара). Другие выступают сторонниками привлечения иностранных инвестиций, создания организаций с иностранными инвестициями и свободных экономических зон. Некоторые ученые предлагают основное внимание уделять лицензированию коммерческих операций, четко установить виды коммерческой деятельности, подлежащие лицензированию, упорядочить правила лицензирования. 

Рассмотрите все вышеперечисленные и иные направления правового регулирования развития. Какие из этих направлений, на Ваш взгляд, могут быть выделены в качестве приоритетных? Насколько, на Ваш взгляд, они обеспечены в России соответствующей нормативно-правовой базой?

2. Проанализируйте несколько известных Вам определений товарного рынка и попытайтесь выделить в них то, что определяет необходимость правового регулирования.

3. Известно, что товарный рынок имеет несколько функций: ценообразующую, информационную, регулирующую, санирующую. Какая из них представляется Вам наиболее важной с правовой точки зрения? Раскройте правовой смысл других функций.

4. С.Э. Жилинский пишет: «В ныне действующем законодательстве рынок рассматривается исходя из сугубо экономического толкования границ рынка, т.е. как территории фактического распространения (обращения) товара. Товарный рынок трактуется как сфера обращения товара, не имеющего заменителей, либо взаимозаменяемых товаров на территории Российской Федерации или ее части. Приведенная формулировка позволяет четко выделить общероссийский рынок, что, кстати, и ранее не вызывало серьезных затруднений. Но вот вопрос: как определить часть российской территории, которая юридически может быть расценена как товарный рынок, т.е. сфера обращения конкретного товара или взаимозаменяемых товаров?»

Попробуйте ответить на поставленный вопрос. Какие территории, на Ваш взгляд, можно расценивать как один товарный рынок? Ответ представьте в категориях коммерческого права.

5. Дайте определения структуры и инфраструктуры товарного рынка. Как соотносятся между собой эти категории коммерческого права?
6. Что понимается под электронной торговлей?

Задачи (по материалам учебных пособий С.М. Корнеева, К.К. Лебедева, А.А. Гончарова, В.М. Наумова, С.А. Чернякова):
1. Григорьев, работник отдела менеджмента коммерческой фирмы «Эста», заключил договор на поставку партии кожгалантерейных изделий ЗАО «Зерра». Поскольку изделия в обусловленный договором срок поставлены не были, ЗАО «Зерра» обратилось в арбитражный суд с иском к фирме «Эста» о взыскании предусмотренной договором неустойки, о возврате аванса, перечисленного в счёт договора, а также выплаченного Григорьеву вознаграждения за совершённую сделку.
Признавая иск в части возврата аванса, фирма «Эста» указала, что платить неустойку и возмещать выплаченное Григорьеву вознаграждение не намерена. Фирма считает, что заключённый Григорьевым договор является недействительным, поскольку Григорьев, как и все работники отдела, является коммерческим посредником. Он был уполномочен фирмой на поиск потенциальных покупателей и проведение с ними переговоров об ассортименте, количестве изделий, подлежащих поставке, но не на подписание договоров. Что касается выплаченного Григорьеву вознаграждения, то ЗАО не должно было ему выплачивать, так как фирма сама рассчитывается со своими коммерческими посредниками в зависимости от количества найденных покупателей и сумм, полученных от реализации товаров.

Как решить спор?

Является ли Григорьев коммерческим представителем?

Чем отличается коммерческий представитель от коммерческого посредника?

Изменится ли решение, если Григорьев был зарегистрирован в качестве предпринимателя?
2. ЗАО «Ручей» и ООО «Меркурий» заключили договор поставки, согласно которому ООО «Меркурий» приняло на себя обязанность поставить ЗАО «Ручей» 20 тонн помидор. Поскольку ООО «Меркурий» своих обязанностей по договору не выполнило, ЗАО «Ручей» предъявило в суд иск об уплате ООО «Меркурий» предусмотренного договором штрафа.
Не желая уплачивать этот штраф, ООО «Меркурий» заявило в суде, что сам договор поставки ничтожен, заключён со стороны ЗАО «Ручей» советом директоров в лице его председателя, т.е. лицом, не уполномоченным ни законом, ни уставом ЗАО «Ручей» на совершение сделок от имени ЗАО «Ручей». На это утверждение ЗАО «Ручей» возразило, что действия совета директоров, принявшего решение о заключении этого договора, были впоследствии в полном соответствии со ст.183 ГК РФ одобрены Генеральным директором ЗАО «Ручей», к компетенции которого относится совершение сделок от имени общества и представили соответствующий документ в письменной форме. К тому же, по утверждению представителей ЗАО «Ручей», даже если бы договор поставки и был недействительным, это бы не освободило ООО «Меркурий» от необходимости уплатить штраф: в этом случае права и обязанности покупателя возникли бы не у ЗАО «Ручей», а лично у председателя совета директоров ЗАО «Ручей» гражданина М.Я. Симкина, как у лица, совершившего сделку без предоставленных ему другим лицом полномочий. Это означало бы, что ООО «Меркурий» не выполнил своих обязанностей перед Симкиным и должен уплатить штраф лично ему.
3. Решите задачу по существу.
4. Зарегистрированный в качестве индивидуального предпринимателя Плюшкин осуществлял посредническую деятельность: он сводил продавцов и покупателей между собой, способствовал заключению контрактов и получал за это комиссионные.
Одна из организаций – клиентов не выплатила Плюшкину вознаграждение. Плюшкин обратился к организации с иском о взыскании долга.
Рассматривавший дело суд отказал в иске на том основании, что Плюшкин не имел соответствующей лицензии на занятие индивидуальной посреднической деятельностью и поэтому не имеет права на получение вознаграждения.

Правомерно ли решение суда?

Кто платит вознаграждение посреднику – продавец или покупатель?

Тема № 6 «Государственное регулирование торговли в Российской Федерации»
Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы): 

· Цели и средства государственного регулирования торговли
· Государственное регулирование цен на товары
· Государственное регулирование безопасности товаров
· Лицензирование отдельных видов торговой деятельности
· Понятие, значение и формы осуществления государственного контроля за соблюдением правил коммерческой деятельности
· Органы государственного контроля в торговле
· Требования к организации и проведению мероприятий по контролю
· Защита прав участников торговых отношений от неправомерных действий контролирующих органов
Методические рекомендации по изучению темы:

Перед решением тестового задания студентам необходимо подробно изучить такие вопросы, как: понятие технического регулирования; технический регламент: понятие и виды; порядок принятия технического регламента; стандартизация, подтверждение соответствия и сертификация; понятие и экономическая сущность цены (тарифа); свободная, регулируемая и контролируемая цена; оптовые, розничные и иные виды цен; внутренние и внешние факторы, влияющие на ценообразование; способы государственного регулирования цен; государственные органы, осуществляющие регулирование цен.

Рекомендуемая литература: 2, 3, 13, 15 - 18, 20, 22, 24, 27, 33 – 35, 52.   
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Арбитражный процессуальный кодекс Российской Федерации, введённый в действие Федеральным законом от 24.07.2002  № 95-ФЗ;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;
· Кодекс Российской Федерации об административных правонарушениях, введённый в действие Федеральным законом от 30.12.2001 № 195; 

· Уголовный кодекс Российской Федерации, введённый в действие Федеральным законом от 13.06.1996 № 63-ФЗ;

· Федеральный закон от 08.08.2001 № 134-ФЗ «О защите прав юридических лиц и индивидуальных предпринимателей при проведении государственного контроля (надзора)»;

· Федеральный закон от 02.01.2000 № 29-ФЗ «О качестве и безопасности пищевых продуктов»;

· Федеральный закон от 08.08.2001 № 128-ФЗ «О лицензировании отдельных видов деятельности»;

· Федеральный закон от 24.07.2007 № 209-ФЗ «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации»;

· Федеральный закон от 30.03.1999 № 52-ФЗ «О санитарно-эпидемиологическом благополучии населения»;

· Федеральный закон от 27.12.2002 № 184-ФЗ «О техническом регулировании»;

· Указ Президента Российской Федерации от 28.02.1995 № 221 «О мерах по упорядочению государственного регулирования цен (тарифов);

· Постановление Правительства Российской Федерации от 07.04.2004 № 187 «Вопросы Министерства экономического развития и торговли Российской Федерации»;

· Постановление Правительства Российской Федерации от 19.11.2003 № 696 «О знаке обращения на рынке»;

· Постановление Правительства Российской Федерации от 07.03.1995 № 239 «О мерах по упорядочению государственного регулирования цен (тарифов)».

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематических курсов И.В. Дойникова: «Коммерческое право» и «Российское предпринимательское право»):

1. С помощью каких методов государство воздействует на развитие экономики?

2. Существует известное противоречие между либеральной концепцией государства как «ночного сторожа» (государство должно охранять частную собственность и нормы права, но не вмешиваться ни в частное предпринимательство, ни в частную жизнь, ни тем более в то, что называют «полной свободой торговли») и реальностями рынка, не только далекого от «совершенной конкуренции», но и какого бы то ни было альтруизма.
Сегодня многие юристы безоговорочно выступают за усиление государственного контроля за соблюдением правил коммерческой деятельности. Некоторые из них считают, что ограничения должны касаться только торговли и посредничества. Другие выступают за более комплексный контроль, включающий контроль за хозяйственными связями между поставщиками и покупателями товаров, рекламой, оптовыми закупками товаров, всеми технологическими процессами, связанными с движением товара, и т.д. 

Каково Ваше мнение о роли государства в упорядочении коммерческой деятельности? Существуют ли, на Ваш взгляд, пределы вмешательства государства в коммерческую деятельность? Какая из точек зрения наиболее актуальна для России? Ответ аргументируйте.

3. Известно, что в Германии соответствующие государственные органы уделяют пристальное внимание деятельности коммерсантов. Например, государство закрепило за собой функции контроля за соблюдением установленных сроков хранения и перевозки продовольственных продуктов. Прерогатива государства в этой области закреплена в соответствующих нормативно-правовых актах.
Изучите комплекс законодательных актов, регулирующих коммерческую деятельность в России. Какие из этих актов, на Ваш взгляд, в наибольшей степени обеспечивают государственный контроль за соблюдением правил коммерческой деятельности? Имеется ли в России законодательный акт, идентичный германскому?

4. Как Вы считаете, какие формы и методы воздействия органов государственной власти и органов местного самоуправления на коммерческую деятельность можно отнести: 
· к административно-правовым;

· не носящим административно-обязательный характер? 

Приведите соответствующие примеры.

5. Вопрос о гражданско-правовой ответственности является спорным в юридической науке.
Некоторые авторы (С.С. Алексеев) выделяют так называемую позицию ответственности, под которой понимают неуклонное, строгое, предельно инициативное осуществление всех обязанностей.

Другие (Н.А. Тирхов) определяют гражданско-правовую ответственность как регулируемую обязанность дать отчет в своих действиях.

Третьи (С.Н. Багуль) под ответственностью понимают меры государственного или общественного принуждения, включая понуждение должника к исполнению принятой на себя обязанности по натуре.

Какую точку зрения Вы считаете верной? Почему? Приведите аргументы.

6. Какие способы защиты гражданских прав предпринимателя установлены в ГК РФ? Как они различаются по способу и содержанию?
7. Содержание права на защиту обычно рассматривается с трех позиций:
· правоохранительных мер, которые может предпринять управомоченный субъект;

· возможности непосредственного воздействия на правонарушителя самим управомоченным лицом;

· возможности воспользоваться принудительными мерами государства, если самостоятельные действия управомоченного лица не привели к нужному результату.

При этом легальное определение права на защиту отсутствует.

Как, на Ваш взгляд, следует определить понятие «право на защиту субъективного гражданского права»? Что следует понимать под «формами защиты гражданских прав»? Как Вы считаете, каковы эти формы?

8. В уголовном и административном праве фигурируют родовые понятия «хозяйственное преступление», «преступление в сфере экономической деятельности», «правонарушение в сфере торговли и финансов». Указанные понятия имеют разное содержание. 
Как Вы считаете, чем отличаются эти понятия друг от друга? Какое, на Ваш взгляд, понятие наиболее точно отражает содержание правонарушений в предпринимательской деятельности?

9. Назовите отличительные признаки административной ответственности как разновидности государственного принуждения.

10. Какие меры административной ответственности применяются в сфере коммерческой деятельности и по каким основаниям они квалифицируются?

11. Какие обстоятельства исключают или смягчают административную ответственность?

12. Цена в договоре розничной купли-продажи, как следует из ст. 494 ГК РФ, признается одним из его существенных условий. При этом цена товаров, по общему правилу, должна устанавливаться одинаковой для всех покупателей (п. 2 ст. 426 ГК РФ). 
Каковы будут последствия нарушения продавцом указанного правила, если одному из покупателей товар продан по более низкой цене? 

13. За какие составы нарушений государственной дисциплины цен применяются экономические санкции (используйте для этого действующие нормативные акты, устанавливающие порядок применения экономических санкций за нарушение государственной дисциплины цен)?
14. Каковы цели и принципы лицензирования коммерческой деятельности?

Тесты для самопроверки (выберите один или несколько вариантов правильного ответа, обведя кружком литеру):

1. Нормативной основой правового обеспечения качества товаров (работ, услуг) в настоящее время является:

a) ФЗ «О качестве и безопасности пищевых продуктов»;

b) Закон РФ «О стандартизации»;

c) ФЗ «О техническом регулировании»;

d) Закон РФ «О сертификации продукции и услуг».

2. Официальное признание уполномоченным органом компетентности физического или юридического лица выполнять работы в определённой области оценки соответствия – это:

a) Аттестация;

b) Декларирование соответствия;

c) Аккредитация.

3. Сертификация является формой осуществления органом по сертификации подтверждения соответствия объектов требованиям:

a) Законодательства РФ и условиям договора;

b) Технических регламентов и положениям стандартов;

c) Законодательства РФ;

d) Технических регламентов, стандартов или условиям договора.

4. Декларирование соответствия – это форма подтверждения соответствия продукции требованиям:

a) Технических регламентов и положениям стандартов;

b) Технических регламентов;

c) Законодательства РФ;

d) Технических регламентов, стандартов или условиям договора.

5. Стандартизация товаров (работ, услуг) является:

a) Добровольной;

b) Обязательной;

c) Обязательной в отношении определённого перечня товаров (работ, услуг).

6. Сертификация товаров (работ, услуг) является:

a) Добровольной;

b) Обязательной;

c) Обязательной в отношении определённого перечня товаров (работ, услуг).

7. Знак соответствия – это обозначение, служащее для информирования приобретателей о соответствии объекта:

a) Требованиям технического регламента;

b) Национальному стандарту;

c) Требованиям системы добровольной сертификации или национальному стандарту;

d) Требованиям системы обязательной сертификации.

8. К принципам технического регулирования не относится принцип:

a) Поощрения внебюджетного финансирования государственного контроля за соблюдением требований технических регламентов;

b) Единой системы и правил аккредитации;

c) Недоступности ограничения конкуренции при осуществлении сертификации;

d) Независимости органов по сертификации от изготовителей, продавцов, исполнителей и приобретателей.

9. Технический регламент не может быть принят:

a) Ратифицированным Российской Федерацией международным договором;

b) Указом Президента РФ;

c) Постановлением Правительства РФ;

d) Приказом Федеральной службы по техническому регулированию и метрологии;

e) Федеральным законом.

10. Федеральные органы исполнительной власти по техническому регулированию:

a) Вправе издавать обязательные акты, содержащие требования в отношении оборонной продукции, в случае отсутствия требований технических регламентов;

b) Не вправе издавать никаких нормативно-правовых актов в этой сфере;

c) Вправе издавать обязательные акты, содержащие требования в отношении продукции, сведения о которой составляют государственную тайну;

d) Вправе принимать акты рекомендательного характера.

11. Технический регламент по общему правилу не должен содержать требований к:

a) Процессам эксплуатации;

b) Процессам реализации и хранения;

c) Конструкции и исполнению;

d) Характеристикам продукции.

Тема № 7 «Правовые вопросы создания конкурентной среды в сфере коммерческой деятельности»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие, значение и виды конкуренции

· Меры по созданию конкурентной среды

· Доминирующее положение хозяйствующего субъекта на рынке. Монополистическая деятельность

· Правовые способы защиты от недобросовестной конкуренции

· Концепция пяти сил конкуренции

· Анализ влияния конкуренции на структуру рынка

· Функции и полномочия антимонопольного органа Российской Федерации

· Ответственность за нарушение антимонопольного законодательства

Методические рекомендации по изучению темы:

Корни антимонопольного регулирования уходят в глубь веков. Одним из первых антимонопольных законов является Конституция о ценах императора Зенона (483 г. до н.э.). В этом акте было закреплено следующее: «Мы приказываем, чтобы ни одно лицо не позволило себе осмелиться осуществлять монополию на какой-либо вид одежд, или на рыбу, или на какую-либо иную вещь, служащую в качестве продовольствия или предназначаемую для другого использования».

Считаем целесообразным, в рамках изучения данной темы курса «Коммерческое право», самостоятельное изучение студентами вопроса истории становления и развития конкурентного законодательства в России и в зарубежных государствах. 
Рекомендуемая литература: 3, 17, 18, 24, 27, 36, 63, 69, 74, 79-81, 89.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;

· Федеральный закон от 17.08.1995 № 147-ФЗ «О естественных монополиях»;

· Федеральный закон от 26.07.2006 № 135-ФЗ «О защите конкуренции»;

· Федеральный закон от 13.03.2006 № 38-ФЗ «О рекламе»;

· Постановление Правительства Российской Федерации от 07.04.2004 № 189 «Вопросы Федеральной антимонопольной службы»;

· Постановление Правительства Российской Федерации от 09.04.2004 № 204 «Вопросы Федеральной службы по тарифам»;
· Положение о Федеральной антимонопольной службе, утверждённое постановлением Правительства Российской Федерации от 30.06.2004 № 331.

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематических курсов И.В. Дойникова: «Коммерческое право» и «Российское предпринимательское право»):

1. А. Смит называл конкуренцию «невидимой рукой», которая скрытно, через колебания рыночных цен формирует средние издержки производства и таким образом определяет поведение участников рыночных отношений. По мнению некоторых исследователей, правовое регулирование конкуренции принципиально невозможно и недопустимо.

Как Вы считаете, почему? Существуют ли в России государственно-правовые рычаги, регулирующие конкуренцию в коммерческой деятельности? Какую задачу ставит российский законодатель в этой области?

2. Изучите Федеральный закон «О защите конкуренции» и дайте определения таким терминам как: товар, взаимозаменяемые товары, товарный рынок, конкуренция, дискриминационные условия, недобросовестная конкуренция, монополистическая деятельность, доминирующее положение на рынке.

3. От чего зависит, будет ли отрасль конкурентной, т.е. состоящей из большого количества мелких фирм или в ней будут господствовать несколько крупных производителей?

4. Только ли деятельность, противоречащая законодательству, может быть отнесена к монопольной? Любое ли нарушение монопольной деятельности на товарных рынках может рассматриваться как незаконная коммерческая деятельность? Можете ли Вы привести примеры монополистической деятельности в сфере торговли?

5. В чём заключается сущность запрета на злоупотребление хозяйствующим субъектом доминирующим положением на рынке?

6. Что понимается под запретом на ограничивающие конкуренцию соглашения или согласованные действия хозяйствующих субъектов?

7. Каковы особенности запрета на недобросовестную конкуренцию?

8. Перечислите функции и полномочия антимонопольного органа Российской Федерации.

9. Проанализируйте положение хозяйствующих субъектов на территории Вашего региона. Есть ли в Вашем регионе естественные и рыночные монополии? Приведите по два-три примера.
10. Чем определяется тип рыночной структуры? Какие критерии можно предложить для оценки того или иного типа рыночной структуры?
Тема № 8 «Правовое регулирование бухгалтерского учёта, отчётности и документирования торгового оборота»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие, задачи, источники правового регулирования бухгалтерского учёта

· Субъекты и объекты бухгалтерского учёта

· Принципы бухгалтерского учёта

· Правовое регулирование предоставления бухгалтерской отчётности

· Документы, оформляющие торговые операции

Методические рекомендации по изучению темы:

Перед решением тестового задания студентам необходимо подробно изучить такие вопросы, как: понятие и задачи бухгалтерского учёта; объекты бухгалтерского учёта; требования ведения бухгалтерского учёта; учётная политика организации; понятие, порядок и сроки представления бухгалтерской отчётности; понятие аудиторской деятельности (аудита); требования к порядку осуществления аудиторской деятельности; требования, предъявляемые к аудиторам; понятие и виды аудиторских проверок; аудиторское заключение.

Рекомендуемая литература: 5, 16, 22, 27, 62, 73, 83, 100.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;

· Федеральный закон от 07.08.2001 № 119-ФЗ «Об аудиторской деятельности»;

· Федеральный закон от 21.11.1996 № 129-ФЗ «О бухгалтерском учёте».

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематического курса И.В. Дойникова «Российское предпринимательское право» и практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):

1. Что относится к объектам бухгалтерского учёта?

2. Что такое «актив» и что такое «пассив» баланса?

3. Что понимается под имуществом организации в бухгалтерском учёте?

4. Что такое кредиторская задолженность и как долго она может числиться на балансе организации?

5. Что такое дебиторская задолженность и как долго она может числиться на балансе организации?

6. Как соотносятся между собой понятия дохода и прибыли?

7. Ознакомьтесь с составами правонарушений, связанных с нарушением правил ведения бухгалтерского учета и налогового законодательства (Налоговом кодексе и Уголовном кодексе Российской Федерации, Кодексе Российской Федерации об административных правонарушениях Российской Федерации), и выделите объект и субъект правонарушения, объективную и субъективную стороны правонарушения.
8. Какие организации и в каких случаях обязаны публиковать в средствах массовой информации свои годовые отчёты, бухгалтерские балансы, счета прибылей и убытков?

9. В главе 39 Гражданского кодекса Российской Федерации нашел закрепление договор возмездного оказания услуг. По этому  договору исполнитель обязуется по заданию заказчика оказать услугу, не имеющую вещественной формы, а заказчик обязуется  оплатить данную услугу.
Как Вы считаете, относится ли договор на оказание аудиторских услуг к договорам возмездного оказания услуг? Если да, то почему?
10. Что относят к документам, оформляющим торговые операции?
Тесты для самопроверки (выберите один или несколько вариантов правильного ответа, обведя кружком литеру):

1. Бухгалтерский учёт имущества, обязательств и хозяйственных операций организаций ведётся в:
a) В рублях;

b) Или в рублях, или в долларах США, или евро;

c) В рублях, а по валютным операциям – в соответствующей валюте.

2. Бухгалтерский учёт ведётся организацией с момента:

a) Принятия учредителями решения о создании организации;
b) Утверждения учредительных документов организации;

c) Государственной регистрации организации;

d) Полной оплата уставного (складочного) капитала организации.

3. К требованиям ведения бухгалтерской отчётности не относится:
a) Непрерывность;

b) Избирательность;

c) Имущественная обособленность;

d) Бухгалтерская регистрация.

4. К требованиям учётной политики организации не относится требование:

a) Своевременности;
b) Полноты;

c) Рациональности;

d) Приоритета формы над содержанием;

e) Осмотрительности.
5. Приоритет в бухгалтерском учёте расходов и обязательств перед возможными доходами и активами отражает требование:

a) Своевременности;
b) Полноты;

c) Рациональности;

d) Осмотрительности.
6. Изменение учётной политики организации:

a) Запрещено законом;
b) Возможно не чаще чем один раз в пять лет;

c) Возможно с начала следующего финансового года.
7. К бухгалтерской отчётности организации не относится:

a) Отчёт о прибылях и убытках;
b) План счётов бухгалтерского учёта;

c) Бухгалтерский баланс;

d) Аудиторское заключение организации, подлежащей обязательному аудиту.
8. Формы бухгалтерской отчётности организаций, а также инструкции о порядке их заполнения утверждаются:

a) Президентом РФ;
b) Правительством РФ;

c) Министерством финансов РФ;

d) Министерством экономического развития и торговли РФ.
9. Организации обязаны представлять в соответствующие органы годовую отчётность в течение:

a) 30 дней по окончании года;
b) 45 дней по окончании года;

c) 60 дней по окончании года;

d) 90 дней по окончании года;

e) 120 дней по окончании года.
10. Организации обязаны представлять в соответствующие государственные органы квартальную отчётность в течение:

a) 30 дней по окончании квартала;
b) 45 дней по окончании квартала;

c) 60 дней по окончании квартала;

d) 90 дней по окончании квартала;

e) 120 дней по окончании квартала.
11. Организация не обязана публиковать свою бухгалтерскую отчётность, если она является:

a) Открытым акционерным обществом;
b) Банком;

c) Инвестиционным фондом;

d) Обществом с дополнительной ответственностью.
12. Соответствующие организации обязаны публиковать свою бухгалтерскую отчётность не позднее:

a) 1 мая года, следующего за отчётным;
b) 1 июня года, следующего за отчётным;

c) 1 июля года, следующего за отчётным;

d) 1 января года, следующего за отчётным.

13. Целью аудита является выражение мнения о:
a) Достоверности бухгалтерской и статистической отчётности аудируемых лиц;
b) Достоверности финансовой отчётности аудируемых лиц и соответствии порядка ведения бухгалтерского учёта законодательству Российской Федерации;

c) Достоверности бухгалтерской отчётности аудируемых лиц;

d) Соответствии порядка ведения бухгалтерского учёта законодательству Российской Федерации.

14. Правила (стандарты) аудиторской деятельности подразделяются на:

a) Национальные и отраслевые;
b) Общие и специальные;

c) Федеральные и внутренние.

15. Такого правила (стандарта) аудиторской деятельности не существует:

a) «Существенность в аудите»;
b) «Аудиторские доказательства»;

c) «Планирование обязательного аудита»;

d) «Существенности в аудите».
Тема № 9 «Торговые сделки и контракты»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие и классификация торговых сделок

· Признаки, характеризующие торговые сделки

· Понятие и условия коммерческого договора

· Виды договоров в коммерческом праве

· Выбор структуры договорных связей

· Выработка условий торговых договоров

· Порядок и особенности заключения договоров

· Основания изменения и расторжения договора

· Последствия расторжения и изменения договора

Методические рекомендации по изучению темы:

Студентам необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы. Лишь после этого можно приступить к составлению докладов (содокладов) на семинарах, решению задач, выполнению заданий и проведению деловых игр.

Рекомендуемая литература: 3, 6 – 9, 15 – 18, 20, 21, 24, 25, 29, 43 – 44, 48, 53, 77.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ.
Вопросы для обсуждения (на основе практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):
1. Какие юридические признаки отличают торговые сделки от других юридических фактов? Как классифицируются торговые сделки?

2. В каких смыслах слова употребляется термин «договор»? Какие понятия эквивалентны по смыслу понятию «договор»?
3. Какие функции выполняет договор в экономических отношениях?
4. Определите основные ограничения принципа свободы договора при заключении коммерческих сделок.
5. Каково соотношение гражданско-правовых и коммерческих сделок? Как соотносятся между собой гражданско-правовой и коммерческий договоры?
6. Что представляет собой письменная форма договора?
7. Как и какими должностными лицами подписываются договоры? Надо ли подписывать каждую страницу текста договора?
8. Имеет ли договор силу без оттиска печати организации – стороны по договору?
9. Какие упрощённые формы могут быть применены при заключении договора?
Можно ли рассматривать в качестве письменной формы договора: страховой полис, коносамент, товарно-транспортную накладную, товарный счёт, грузовую квитанцию, счёт-фактуру?
10. Какие оговорки в тексте договора являются характерными для коммерческих договоров? Сформулируйте варианты таких оговорок.
11. Должен ли быть односторонний отказ от договора мотивированным?

Задачи (по материалам учебных пособий С.М. Корнеева, К.К. Лебедева, А.А. Гончарова, В.М. Наумова, С.А. Чернякова):
1. При заключении сторонами договоров купли-продажи, поставки товаров, которых не было в наличии на момент оформления договоров, в них не была определена цена товаров, поскольку трудно было подсчитать, во что обойдётся изготовление или приобретение и доставка их покупателю. После исполнения договоров между продавцом и поставщиком возник спор о цене товаров, по которой они должны быть оплачены.

Как определяется в договоре цена товара?
Может ли она устанавливаться государственными органами?

Как решить спор о цене, если в договоре она не указана?

2. ОАО «Зенит» передало ООО «Динамо» недвижимое имущество в доверительное управление. Закон и сам договор предусматривают обязательную государственную регистрацию договора. Дополнением к этому договору является соглашение о передаче в доверительное управление двух железнодорожных кранов, которое заключено позже. Подлежит ли это дополнительное соглашение к договору доверительного управления недвижимым имуществом государственной регистрации?
3. Магазин получил от завода письменное предложение приобрести у него партию дефицитного товара по указанной в предложении цене. Нуждаясь в таком товаре, магазин немедленно послал телеграмму о принятии предложения завода. Однако по вине отделения связи телеграмма была доставлена заводу только спустя две недели. К этому времени завод, не получив от магазина телеграммы своевременно, продал товар другому покупателю и никакого ответа на телеграмму магазину не послал. Через три недели после отправления телеграммы заводу магазин направил арендованные им машины с грузчиками на завод за товаром, предварительно перечислив на счёт завода их стоимость. Когда автомашины прибыли на завод, представитель магазина узнал о случившемся.
Можно ли считать договор между сторонами заключённым?
Тема № 10 «Правоотношения по договорным обязательствам»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие и виды обязательств
· Исполнение обязательств
· Способы обеспечения исполнения обязательств
· Изменение и прекращение обязательств
· Ответственность за нарушение обязательств
· Претензии и иски
Методические рекомендации по изучению темы:

При подготовке к практическим занятиям студентам необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы. 

Рекомендуемая литература: 6 – 9, 14, 16, 24, 25, 38, 43, 44, 48, 53, 55.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ.

Вопросы для обсуждения (на основе практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):

1. Дайте определение обязательства и охарактеризуйте его основные виды.

2. Опишите порядок исполнения обязательства.

3. Какой смысл вкладывается в понятие третьего лица применительно к договорным обязательствам?
Можно ли рассматривать как правовые понятия термины «контрагент», «партнёр», «смежник», «противник»?
В каких случаях а) допускается и в каких b) не допускается возложение исполнения обязательства на третье лицо? Приведите примеры.
4. Во всех ли коммерческих обязательствах возможна перемена лиц?
5. Дайте юридическую характеристику договора цессии. Является ли договор цессии возмездным или безвозмездным?

6. Что такое «твёрдый залог», и где он применяется?
7. Назовите принципы исполнения коммерческих обязательств.

Продолжают ли действовать в условиях рыночной экономики такие принципы, как: экономичность; реальное исполнение; товарищеское сотрудничество и взаимопомощь сторон?
8. Перечислите основания прекращения обязательств.

9. Влечёт ли за собой прекращение действия договора прекращение обязательства?

10. Что такое новация? От каких близких правовых конструкций следует отличать новацию?

Задачи (по материалам учебных пособий К.К. Лебедева, А.А. Гончарова, В.М. Наумова, С.А. Чернякова):

1. Вправе ли юридическое лицо – кредитор обратить по исполнительному листу взыскание на акции должника – юридического лица, состоящего с кредитором в одном ЗАО, если у должника нет иного имущества и долг возник в связи со сделкой, не имеющей отношения к ЗАО?
2. Наше предприятие сдаёт торговые места предпринимателям без образования юридического лица. В договоре аренды установлено, что арендная плата вносится ежемесячно, то есть без предоплаты. Как можно выселить арендатора, если он не оплачивает арендную плату? Как быть с товаром, оставленным на торговом месте сбежавшим арендатором?

3. ЗАО купило бензин у завода и продало его ООО. На станции назначения при приёмке ООО обнаружило недолив. Нужно ли составить акт о недоливе и почему? Кто его подписывает? Необходимо ли участие представителей железной дороги? Если нет представителя ЗАО, кто тогда подписывает? В какой срок ООО обязано предъявить претензию по недоливу? В договоре между ООО и ЗАО срока нет.

Тема № 11 «Реализационные договоры в коммерческой деятельности»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Договор оптовой купли-продажи

· Договор поставки товаров

· Поставка товаров для государственных или муниципальных нужд 

· Договор контрактации

· Договор мены

Методические рекомендации по изучению темы:

Смотрите «Методические рекомендации» по изучению темы № 10. 

Рекомендуемая литература: 1, 2, 6 - 9, 12, 16, 18, 20, 22 – 26, 29, 37, 38, 43, 44, 48, 53, 89,100.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;

· Федеральный закон от 02.12.1994 № 53-ФЗ «О закупках и поставках сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия для государственных нужд»;

· Федеральный закон от 13.12.1994 № 60ФЗ «О поставках продукции для федеральных государственных нужд».

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематического курса И.В. Дойникова «Коммерческое право», практикума по гражданскому праву С.М. Корнеева и практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):

1. Что относят в коммерческой деятельности к реализационным договорам?

2. Известно, что договор купли-продажи – самый распространенный и разнообразный по видам договор коммерческого права. Однако специалисты в области права указывают на то, что экономико-правовая сущность договора купли-продажи, «несмотря на все его вариации и превращения», всегда однозначна. (Ч. Болан).

Как Вы считаете, в чем состоит эта однозначность? Нет ли здесь противоречия?

3. Назовите признаки, благодаря которым договор поставки отличается от договора купли-продажи, а договор контрактации – от договора поставки.

4. Какие конкретно правила из общих положений о купле-продаже применяются к договорам: поставки; контрактации; продажи предприятия; продажи недвижимости; мены?
5. Можно ли продать товар,
· которого ещё нет у продавца,

· который ещё не изготовлен,

· который продан другому покупателю, но не передан ему?

6. Как определяются цена товара и срок его оплаты при отсутствии в тексте договора соответствующих условий?
7. Как определяются условия договора купли-продажи о количестве, качестве, ассортименте и комплектности товаров и каковы последствия их нарушения со стороны продавца?

8. Что понимается под гарантией качества товара и сроком годности товара?

9. Можно ли заключить договор поставки на срок более: одного года; трёх лет; без указания срока?

10. Какое из условий договоров купли-продажи и поставки Вы считаете главным или решающим – о: предмете, качестве, цене, сроках передачи товара, или какое-либо другое условие? Почему?

Тема № 12 «Посреднические договоры в торговом обороте»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):
· Договор поручения

· Договор комиссии

· Агентский договор

· Дистрибьюторский договор

· Договор коммерческой концессии

Методические рекомендации по изучению темы:

Необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы. Лишь после этого можно приступить к составлению докладов (содокладов) на семинарах, решению задач, выполнению заданий и проведению деловых игр.

Рекомендуемая литература: 1, 2, 6 – 9, 14, 16, 22 – 27, 38, 43, 44, 48, 50, 53, 75, 77.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ.
Вопросы для обсуждения (на основе практикума по гражданскому праву С.М. Корнеева и практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):

1. Какая деятельность рассматривается как посредническая?
Благодаря каким критериям – экономическим или юридическим – посредническая деятельность обособляется от других видов коммерческой деятельности?

2. Чем отличаются друг от друга договоры: поручения; комиссии; агентирования?
3. В чём состоят особенности договора поручения? Какие признаки позволяют назвать договор поручения договором о представительстве? Каким образом связаны правила о договоре поручения с институтом коммерческого представительства?

4. Охарактеризуйте с точки зрения правовой квалификации: агента, поверенного, коммивояжера, брокера, маклера, дилера, дистрибьютора, консигнатора, комиссионера, букмекера.

5. Какая разновидность договора является оптимальной для посредника? Почему?

6. Все ли торгующие организации являются в то же время посредническими? И, наоборот, все ли посреднические организации относятся к торгующим? В каком аспекте? Для решения каких практических вопросов это сопоставление имеет значение?

7. Возможен ли односторонний отказ от исполнения обязательства в договорах: поручения, комиссии, агентирования?

Задания:

1. Проведите сравнительный анализ и укажите отличительные особенности договоров поручения и комиссии. Результаты анализа оформите в виде таблицы:
	№ п/п
	Элементы договора
	Договор поручения
	Договор комиссии

	1
	Предмет договора
	
	

	2
	Характеристика договора
	
	

	3
	Наименование сторон договора
	
	

	4
	Субъектный состав договора
	
	

	5
	Права сторон договора
	
	

	6
	Обязанности сторон договора
	
	

	7
	Ответственность сторон договора
	
	

	8
	Основания изменения договора
	
	

	9
	Основания прекращения договора
	
	


2. Составьте агентское соглашение о проведении рекламной компании книжной продукции издательства «Книга» на Нижегородской выставке «Книжный салон».

3. Назовите правила изменения, прекращения договора коммерческой концессии и его сохранения в силе при перемене сторон.
4. Исходя из норм, установленных ГК РФ, поясните, какую ответственность несёт правообладатель по требованию, предъявляемым к пользователю.

Тема № 13 «Договоры, содействующие торговле»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Договор на выполнение маркетинговых работ

· Договор на оказание рекламных услуг

· Договор на информационное обеспечение и обслуживание

· Договор транспортной экспедиции

· Договор хранения

· Договор страхования

Методические рекомендации по изучению темы:

Смотрите «Методические рекомендации» по изучению темы № 12. 

Рекомендуемая литература: 1, 6 – 9, 12, 16, 24 – 27, 32, 38, 43, 44, 48, 53, 89, 91.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;

· Федеральный закон от 20.01.1995 № 24-ФЗ «Об информации, информатизации и защите информации»; 
· Федеральный закон от 13.03.2006 № 38-ФЗ «О рекламе».

Вопросы для обсуждения (на основе практикума по гражданскому праву С.М. Корнеева и практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):

1. Что относят к договорам, содействующим торговле?

2. Что понимается под  термином «услуга», «услуги»?
По каким признакам можно провести разграничение между «оказанием услуг» и «выполнением работ»?
Какое правое значение имеет это разграничение?

3. Каким договором опосредуются услуги по: а) рекламе, b) маркетингу?

4. В чём состоят особенности договора на выполнение маркетинговых работ?

5. Каковы особенности содержания договора на оказание рекламных услуг и в чём проявляется его специфика?

6. Каковы характерные признаки предмета договора на информационное обеспечение и обслуживание?

7. Каковы основные черты (признаки) договора транспортной экспедиции?

8. В чём состоят особенности ответственности экспедитора по договору транспортной экспедиции?
9. Какие разновидности договора хранения Вы могли бы назвать?
10. Является ли договор хранения реальным или консенсуальным?

11. Что означает хранение с обезличением вещей? 

12. Вправе ли хранитель передать вещь на хранение третьему лицу?

13. В чём специфика ответственности профессионального хранителя?

Тема № 14 «Правовое регулирование перевозки товаров»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Перевозка товаров автомобильным транспортом

· Перевозка товаров железнодорожным транспортом

· Перевозка товаров морским транспортом

· Перевозка товаров воздушным транспортом

Методические рекомендации по изучению темы:

Студентам необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы. Лишь после этого можно приступить к решению задач.

Рекомендуемая литература: 1 – 3, 6 – 9, 12, 13, 16, 22, 24 – 27, 29, 38, 43, 44, 48, 77.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;

· Воздушный кодекс Российской Федерации, введённый в действие Федеральным законом от 19.03.1997 № 60-ФЗ;

· Кодекс внутреннего водного транспорта Российской Федерации, введённый в действие Федеральным законом от 07.03.2001 № 24-ФЗ;

· Кодекс торгового мореплавания Российской Федерации, введённый в действие Федеральным законом от 30.04.1999 № 81-ФЗ;

· Устав автомобильного транспорта и городского наземного электрического транспорта Российской Федерации, введённый в действие Федеральным законом от 08.11.2007 № 259-ФЗ;

· Устав железнодорожного транспорта Российской Федерации, введённый в действие Федеральным законом от 10.01.2003 № 18-ФЗ.
Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематического курса И.Л. Корнеевой «Гражданское право» и практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):
1. Является ли договор перевозки грузов консенсуальным или реальным? В каких случаях?

2. Какое место в договоре перевозки грузов занимает грузополучатель?

3. Является ли железная дорога предприятием? Если да, то какие признаки указывают на это? Если Вы считаете, что железная дорога является юридическим лицом, то какова ее организационно-правовая форма? Кто управляет железной дорогой? Существует ли монополия на железной дороге? Если да, то чья? Какими документами оформляется перевозка грузов? Кто и на основе чего определяет цену таких перевозок? Каковы принципы ответственности за железнодорожные перевозки? Какие виды железнодорожных перевозок Вам известны? Как они классифицируются?

4. Какие виды перевозок грузов рассматриваются как: местные перевозки; прямые перевозки; перевозки в прямом смешанном сообщении; каботажные перевозки?

В чём смысл выделения этих видов перевозки грузов?
5. Как классифицируются перевозки морским транспортом? Существует ли в настоящее время государственная монополия на перевозки морским транспортом? Что означают понятия «чартер», «тайм-чартер», «фрахт», «диспашер»?

Задачи (по материалам учебных пособий С.М. Корнеева и К.К. Лебедева):

1. ЗАО «Интеграл», грузоотправитель, предъявило к железной дороге иск о взыскании штрафа за невыполнение согласованного плана перевоза цемента. Загруженные цементом 200 вагонов были на несколько дней задержаны на станции отправителя из-за того, что грузоотправитель несвоевременно оплатил железнодорожный тариф.
Подлежит ли иск ЗАО «Интеграл» удовлетворению?
В каком документе отражается выполнение железной дорогой и грузоотправителем своих обязательств по плану перевозок грузов? В чём юридическое значение этого документа?

2. Молочно-консервный комбинат, поставщик по договору поставки, получил от своего контрагента, торговой корпорации «Прима», претензию о выплате стоимости недостающего в полученной партии товара. Претензионные требования покупателя были подкреплены коммерческим актом, выданным железной дорогой станции грузополучателя.
Подлежит ли претензия торговой корпорации «Прима» удовлетворению?
Может ли быть оспорен коммерческий акт, выданный грузополучателю организацией железнодорожного транспорта?

3. Арбитражный суд рассмотрел иск базы «Бакалейторг» к Управлению железной дороги и грузоотправителю о взыскании стоимости недостающего чая, а именно 57 коробок.
В процессе рассмотрения дела было установлено, что согласно железнодорожной накладной дорога приняла к перевозке 1042 коробки, а по акту сдала 985, то есть на 57 коробок меньше.
Грузоотправитель утверждал, что железнодорожной накладной была допущена арифметическая ошибка, т.е. вместо 985 коробок чая указано 1042, о чём перевозчику было сообщено при получении от него телеграммы со станции назначения. Счёт на оплату был выставлен грузоотправителем также за 985 коробок.

Оцените доводы сторон и решите дело. Какое правовое значение имеет железнодорожная накладная? 

Как распределяется бремя доказывания в спорах о недостаче, утрате и повреждении груза?
В каких случаях презюмируется вина перевозчика?

В каких случаях перевозчик предполагается невиновным?

Тема № 15 «Правовое регулирование приёмки и возврата товаров»

Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Общие положения приёмки товаров

· Порядок приёмки товаров по количеству и качеству

· Сроки приёмки товаров

· Экспертиза качества товаров

· Возврат товаров

· Возврат и повторное использование тары

Методические рекомендации по изучению темы:

При подготовке необходимо изучить конспект лекции, соответствующую главу в учебнике, рекомендованную литературу и относящиеся к данной теме правовые акты и иные материалы.

Рекомендуемая литература: 1, 3, 11 – 13, 22 – 24, 27, 59, 60, 76, 100.
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;
· Инструкция о порядке приёмки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по количеству, утверждённая постановлением Госарбитража СССР от 15.06.1965 № П-6;

· Инструкция о порядке приёмки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по качеству, утверждённая постановлением Госарбитража СССР от 25.04.1966 № П-7.

Вопросы для обсуждения (на основе практического пособия по коммерческому праву К.К. Лебедева):

1. В каком месте производится приёмка товаров по: 

· количеству; 

· качеству;

· комплектности?
2. В какие сроки и как производится приёмка товаров по:
· количеству;

· качеству;

· комплектности?

3. В какие сроки должен быть составлен акт о выявленных недостатках полученных товаров?
4. Какие лица принимают участие в приёмке товаров?
5. Обязан ли получатель товара вызвать для участия в приёмке представителя поставщика?
6. Как быть, если в процессе приёмки выявятся излишки товара по сравнению с данными транспортных и сопроводительных документов?
7. Какое значение имеет запись в договоре о том, что во всём остальном, что не предусмотрено договором, стороны руководствуются:
· действующим законодательством о договоре поставки;
· Положением о поставках продукции производственно-технического назначения или Положением о поставках товаров народного потребления;

· Инструкциями о порядке приёмки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по качеству и количеству?

Тема № 16 «Правовое регулирование внешнеторговой деятельности»
Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Понятие и источники правового регулирования внешнеторговой деятельности
· Принципы государственного регулирования внешнеторговой деятельности
· Методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности
· Особенности заключения, изменения и прекращения, а также расторжения договора международной купли-продажи товаров
· Права и обязанности сторон по договору международной купли-продажи товаров
· Ответственность сторон при нарушении договора международной купли-продажи товаров
· Особенности разрешения внешнеторговых споров
· Применение правил ИНКОТЕРМС, иных обычаев делового оборота и деловых обыкновений в международном коммерческом обороте

Методические рекомендации по изучению темы:

Перед решением тестового задания студентам необходимо подробно изучить такие вопросы, как: понятие и виды внешнеэкономической деятельности; понятие и виды внешнеторговой деятельности; характеристика внешнеторговых операций; понятие внешнеэкономического договора (контракта); принципы и методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности; Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности.
Рекомендуемая литература: 3, 4, 6 – 10, 12, 15 18, 20, 22 – 24, 27, 29, 30, 41, 53, 67, 68, 71, 82, 84, 86, 96. 
Правовые акты:

· Конституция Российской Федерации, принятая всенародным голосованием 12.12.1993;

· Венская Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров от 11.04.1980;

· Гражданский кодекс, часть первая, введённая в действие Федеральным законом  от 30.11.1994 № 52-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая, введённая в действие Федеральным законом от 26.01.1996 № 15-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть третья, введённая в действие Федеральным законом от 26.11.2001 № 147-ФЗ;

· Гражданский кодекс Российской Федерации, часть четвёртая, введённая в действие Федеральным законом от 18.12.2006 № 231-ФЗ;
· Таможенный кодекс Российской Федерации, введенный в действие Федеральным законом от 28.05.2003 № 61-ФЗ;

· Федеральный закон от 13.10.1995 № 157-ФЗ «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности»;

· Закон Российской Федерации от 07.07.1993 № 5338-1 «О Международном коммерческом арбитраже»;

· Международные правила толкования торговых терминов. ИНКОТЕРМС-2000.

Вопросы для обсуждения (на основе проблемно-тематического курса Н.А. Ефремовой «Международное частное право» и практического пособия по коммерческому праву  К.К. Лебедева):

1. Какие критерии положены в основу применения отечественного законодательства к внешнеэкономическим сделкам?
2. Какую роль в определении условий внешнеэкономических сделок играют двухсторонние и многосторонние международные соглашения?

3. В области внешнеэкономического сотрудничества действует значительное число международных соглашений (договоров), принятых различными международными организациями. Наличие таких договоров не исключает применения также законодательства одного из партнеров по сделке либо права третьей страны. Именно поэтому для внешнеэкономических сделок первоочередным является вопрос определения подлежащего применению права, соотношения норм международных актов и национального законодательства.

Какое значение имеет принцип автономии воли сторон во внешнеэкономических сделках? Как российское законодательство решает вопрос о праве, применимом к обязательствам по внешнеэкономическим сделкам и в случае, если стороны не договорились о применимом праве?

4. Сфера международной купли-продажи товаров детально регулируется и унифицирована в международных договорах. Обобщены международные торговые обычаи, что в определенной степени облегчает решение проблемы применимого права для участников договора.

Какое значение имеют нормы Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. в случае, если стороны договора не указали применимое право?
5. Каким образом признаются деловые обыкновения и обычаи в практике внешнеторговых отношений?

6. Какие международные организации ведут работы по толкованию правил, применяемых во внешнеэкономических отношениях?

7. Раскройте сущность инструментов, применяемых государством в регулировании внешнеэкономической деятельности: лицензирование, тарифное регулирование, квотирование, декларирование, экспортный контроль, импортный контроль, валютный контроль.

8. Что такое паспорт сделки? Как он оформляется?

9. В какой форме должны заключаться внешнеторговые сделки?

10. Кем подписываются внешнеэкономические контракты?

Тесты для самопроверки (выберите один или несколько вариантов правильного ответа, обведя кружком литеру):

1. Легальное определение внешнеэкономической деятельности содержится в:

a) Таможенном кодексе Российской Федерации;

b) Федеральный закон «Об экспортном контроле»;

c) Федеральный закон «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности»;

d) Гражданском кодексе Российской Федерации (части третей).

2. Ввоз товара на таможенную территорию Российской Федерации без обязательства об обратном вывозе – это:

a) Импорт;

b) Экспорт;

c) Реимпорт;

d) Реэкспорт.

3. Вывоз за границу ранее ввезённого товара, не подвергшегося переработке, - это:

a) Импорт;

b) Экспорт;

c) Реимпорт;

d) Реэкспорт.

4. К принципам государственного регулирования внешнеторговой деятельности не относится принцип:

a) Единства таможенной территории Российской Федерации;

b) Взаимности в отношении другого государства;

c) Дифференцированной системы государственного регулирования внешнеторговой деятельности;

d) Гласности в разработке, принятии и применении мер государственного регулирования внешнеторговой деятельности.

5. Информационное обеспечение внешнеторговой деятельности входит в:

a) Предмет ведения Российской Федерации;

b) Предмет совместного ведения Российской Федерации и субъектов Российской Федерации;

c) Предмет ведения субъектов Российской Федерации.

6. Учреждение, содержание и ликвидация торговых представительств России в иностранных государствах являются предметом ведения:

a) Российской Федерации;

b) Совместного ведения Российской Федерации и субъектов Российской Федерации;

c) Субъектов Российской Федерации.

7. Уполномоченный федеральный орган исполнительной власти, осуществляющий функции по выработке государственной политики и нормативному правовому регулированию в сфере внешнеэкономической деятельности, торговли и таможенного дела, - это:

a) Министерство иностранных дел РФ;

b) Министерство финансов РФ;

c) Министерство экономического развития и торговли РФ;

d) Министерство промышленности и энергетики РФ.

8. Согласно Федеральному закону «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности» порядок ввоза в Российскую Федерацию и вывоза из Российской Федерации драгоценных металлов и драгоценных камней определяет:

a) Правительство РФ;

b) Президент РФ;

c) Федеральная таможенная служба;

d) Федеральная служба по тарифам.

9. Ставка таможенной пошлины, начисляемая в установленном размере за единицу облагаемых товаров, - это:

a) Адвалорная ставка;

b) Специфическая ставка;

c) Комбинированная ставка.

10. Согласно Федеральному закону «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности» к методам государственного регулирования внешнеторговой деятельности не относится:

a) Таможенно-тарифное регулирование;

b) Нетарифное регулирование;

c) Преференции внешней торговли услугами и интеллектуальной собственностью;

d) Меры экономического и административного характера, способствующие развитию внешнеторговой деятельности, предусмотренные Федеральным законом.

11. В исключительных случаях количественные ограничения экспорта (импорта) товаров устанавливаются:

a) Правительством РФ;

b) Президентом РФ;

c) На основании соответствующего федерального закона;

d) Министерством экономического развития и торговли РФ.

12. Лицензирование в сфере внешней торговли товарами устанавливается в случае:

a) Введения временных количественных ограничений экспорта (импорта) отдельных видов товаров;

b) Реализации разрешительного порядка экспорта (импорта) отдельных видов товаров, способных оказать неблагоприятное воздействие на безопасность государства, и др.;

c) Предоставления исключительного права на экспорт (импорт) отдельных видов товаров;

d) Во всех вышеперечисленных случаях.

13. Номенклатура подпадающих под экспортный контроль товаров определяется перечнями, утверждаемыми:

a) Федеральными законами;

b) Постановлениями Правительства РФ;

c) Указами Президента РФ;

d) Постановлениями Федеральной таможенной службы;

e) Постановлениями Министерства экономического развития и торговли РФ.

Тема № 17 «Проблемы коммерческого права зарубежных стран»
Целевая установка (что студент должен знать и уметь в результате изучения данной темы):

· Основные институты коммерческого (торгового) права Германии

· Основные институты коммерческого (торгового) права Франции

· Основные институты коммерческого права Великобритании

· Основные институты коммерческого права США 

Методические рекомендации по изучению темы:

Студенты должны уметь отличать различные зарубежные правопорядки в зависимости от той или иной правовой семьи, знать особенности правовых семей и их отличительные черты; иметь представление об основных законодательных актах, регулирующих предпринимательскую деятельность в различных зарубежных государствах; иметь представление об основных институтах торгового права зарубежных государств.

Данная тема  является последней по курсу «Коммерческое право».
В связи с этим, подводятся итоги работы студентов на практических занятиях. Преподавателем проводится блиц-опрос студентов-слушателей по всем темам учебного курса и определяется индивидуальный рейтинг каждого студента, а также рейтинг учебной группы в целом.

Рекомендуемая литература: 4, 10, 19, 28, 41, 45 – 47, 51, 55, 68, 86, 88, 93, 95. 

Вопросы для обсуждения (на основе программы учебной дисциплины «Предпринимательское и коммерческое право» В.Ф. Попондопуло):

1. Источники гражданского и торгового права Германии.

2. Правовое положение и виды коммерсантов по праву Германии. Характеристика коммерческих организаций по праву Германии (организационно-правовые формы, учредительные документы, регистрация). Торговые товарищества, их виды и особенности правового положения по праву Германии. Правовое положение обществ с ограниченной ответственностью по праву Германии. Правовое положение акционерных обществ по праву Германии. Правовое положение производственных кооперативов в Германии.

3. Торговые сделки по праву Германии: понятие и особенности. Разрешение торговых споров по праву Германии.

4. Источники гражданского и торгового права Франции.

5. Правовое положение предпринимателей во Франции. Правовое положение торговых товариществ по праву Франции. Правовое положение обществ с ограниченной ответственностью по праву Франции. Правовое положение акционерных обществ по праву Франции. Правовое регулирование порядка создания и регистрации коммерческих организаций по праву Франции.

6. Торговое представительство по праву Германии.

7. Торговое представительство по праву Франции.

8. Способы обеспечения исполнения обязательств по праву Германии.

9. Способы обеспечения исполнения обязательств по праву Франции.

10. Понятие и состав предприятия по праву Франции.

11. Торговые сделки  по праву Франции.

12. Разрешение торговых споров по праву Франции.

13. Источники торгового права Англии.

14. Понятие прецедентного права Англии. Значение судебного прецедента. 
15. Правовое положение предпринимателей по праву Англии. Правовое положение и виды компаний по праву Англии. Порядок создания компаний по праву Англии.
16. Разрешение торговых споров по праву Англии.
17. Право собственности и вещные права по праву Англии.
18. Источники коммерческого права США.
19. Правовое положение корпорации по праву США. Особенности законодательства США о корпорациях.
20. Особенности договорного права Англии.
21. Особенности договорного права США.
22. Способы обеспечения исполнения обязательств в странах общего права.
23. Разрешение торговых споров по праву США.
24. Агентирование по праву Англии и США.
25. Антимонопольное регулирование в США.

ВОПРОСЫ

к экзамену по дисциплине "Коммерческое право" 

1. Место коммерческого права в системе права. Предмет и методология Коммерческого права.

2. Состав и структура Торгового права. Основные источники.

3. Понятие коммерческой деятельности государства.

4. Модель товарного рынка. Понятие товара (продукции), услуги, работа.

5. Понятие конкуренции и её необходимость. Состав, цели и задачи антимонопольного законодательства.

6. Субъекты торговой деятельности, их основные группы и виды, их правовое положение.

7. Понятие оптовой ярмарки, товарной биржи, дилера, дистрибьютора. Их правовое положение.

8. Виды объектов торгового оборота и способы их индивидуализации.

9. Виды складских свидетельств и правила их обращения.

10. Классификация торговых договоров. Основные группы договоров и их правовые признаки.

11. Структура (общая) договора купли-продажи и правовые основания их условий.

12. Понятие материального снабжения и создания мобилизационных запасов. Правовая основа.

13. Структура договорных связей в торговом обороте. Варианты договорных связей и их обоснование.

14. Способы заключения торговых договоров. Условия их действительности.

15. Основания и порядок одностороннего изменения и расторжения торгового договора.

16. Понятие сертификации товаров. Виды сертификации. Правовая основа и органы сертификации.

17. Государственная политика в ценообразовании. Права торговых субъектов в установлении цен и основания определения цен на товары (услуги).

18. Способы и правила расчетов между субъектами торгового оборота. Их правовое и экономическое обоснование.

19. Посреднические договоры в торговом обороте: дистрибьюторский, комиссии, торгового агентирования и их регулирование.

20. Договора, обслуживающие торговлю: договор на оказание маркетинговых услуг, информационных услуг, рекламных услуг и их правовое регулирование.

21. Реклама, её виды и особенности правового регулирования. Договор на оказание рекламных услуг.

22. Правовое регулирование доставки и перевозки грузов. Способы перевозки и их оформление в договоре.

23. Правила переадресовки грузов при перевозке различными видами транспорта.

24. Хранение (ответственное хранение) товаров и их правовое регулирование.

25. Правовое регулирование ответственности перевозчика различных видов транспортировки грузов.

26. Понятие страхования товаров и виды страхования их правовая характеристика.

27. Виды имущественного страхования и их правовое регулирование.

28. Договор страхования грузов.

29. Страхование риска ответственности, возникающей из вне договорных обязательств.

30. Ответственность за нарушение торговых договоров. Основания для возмещения убытков в договорах купли-продажи и поставки.

31.  Виды неустойки. Правовое регулирование размера неустойки.

32. Способы обеспечения исполнения обязательств в торговых договорах.

33. Правила торговли отдельными видами продовольственных и непродовольственных товаров.

34. Лицензирование торговли алкогольной продукцией и подакцизными товарами.

35. Порядок применения контрольно-кассовых машин при расчетах с населением.

36. Понятие и состав розничной торговой сети. Виды торговых предприятий.

37. Классификация предприятий оптовой торговли.

38. Защита прав потребителей товаров, работ и услуг.

39. Формы торгово-посреднических структур и их характеристика.

40. Базисные условия поставке в договорах международной купли-продажи товаров (ИНКОТЕРМС).

Темы контрольной работы.

1. Роль коммерческой деятельности в обеспечении жизненных интересов общества и нормального функционирования хозяйственного механизма. Коммерческое право как один из разделов правоведения и учебная дисциплина

2. История становления и развития коммерческого права на территории России и в зарубежных государствах

3. Субъекты коммерческой деятельности

4. Объекты торгового оборота и способы их индивидуализации

5. Понятие, структура и инфраструктура товарного рынка. Способы организации торговли
6. Государственное регулирование торговли в Российской Федерации

7. Правовые вопросы создания конкурентной среды в сфере коммерческой деятельности

8. Правовое регулирование бухгалтерского учёта, отчётности и документирования торгового оборота

9. Торговые сделки и контракты

10. Правоотношения по договорным обязательствам

11. Реализационные договоры в коммерческой деятельности

12. Посреднические договоры в торговом обороте

13. Договоры, содействующие торговле

14. Правовое регулирование перевозки товаров

15. Правовое регулирование приёмки и возврата товаров

16. Правовое регулирование внешнеторговой деятельности

17. Проблемы коммерческого права зарубежных стран










